
تجارت برای همه مردم ایران 

هــمه مــردم ایران اگــر بــخواهــند می تــوانــند تــاجــر شــونــد مــا در این 

مقاله قصد داریم راهکار اجرایی آن را بیان نماییم. 

به طور کلی مردم را به ۴ دسته می توانیم تقسیم نماییم: 

۱. سرمایه داران و سوپر میلیاردرها 

۲. قشر متوسط و رو به بالا 

۳. قشر پایین متخصص برندسازی 

۴. قشر پایین بدون تخصص برندسازی 

بــزرگــوارانی که این مــتن را می خــوانــند ابــتدا تعیین نــمایند که در 

کدام دسـته هسـتند تـا بهـتر بـتوانـند راهکارهـای مـا بـرای هـر قشـر را 

مـتوجـه شـونـد هـر چـند ممکن اسـت در اطـرافـتان کسانی بـاشـند که 

دوســـت دارید آنـــها هـــم تـــاجـــر شـــونـــد امـــا در یک دســـته دیگری 

هسـتند که مـطالـب این مـقالـه می تـوانـد بـرای آنـها مفید واقـع شـود 

از اینرو توصیه می کنیم این فایل را برایشان بفرستید. 



۱. سرمایه داران و میلیاردرها 

برای این دسته دو سبک از تجارت کاربردی است. 

۱. تجارت سنتی 

۲. تجارت مدرن 

در تــــــجارت سنتی مــــــحصولی که می خــــــواهــــــند تــــــجارت کنند را 

خــــریداری نــــموده و دفــــتری در داخــــل یا خــــارج از کشور اجــــاره یا 

خریداری می نمایند. 

سـپس کارمـندانی مـتخصص در زمینه فـروش و بـازاریابی اسـتخدام 

نـموده و بـا قـرار دادن مـدیرانی لایق و کارآمـد تـجارت هـای کلانی را 

چـه در عـرصـه داخـلی و چـه در عـرصـه صـادراتی خـواهـند داشـت و 

این بـــزرگـــواران مـــطمئن بـــاشـــند در ســـال اول و دوم چـــند بـــرابـــر 

ســرمــایه اولیه خــود را بــه دســت خــواهــند آورد که بــرای شــروع این 

طرح سرمایه ای بیش از چند ده میلیارد تومان نیاز است. 

حالت دوم تجارت مدرن است که در ادامه به آن می پردازیم. 



۲. قشر متوسط و رو به بالا 

تـجارت مـدرن پیشنهاد آراد اسـت هـم بـرای سـرمـایه داران و سـوپـر 

میلیاردرها و هم برای قشر متوسط و رو به بالا. 

تــجارت مــدرن یعنی بــه جــای آنکه ابــتدا پــول بــدهی و مــحصول را 

بخـری و یا نیاز بـه اسـتخدام مـنابـع انـسانی و گـرفـتن دفـتر و میز و 

در و تخته داشته باشی بیا و از تکنولوژی مدرنیته استفاده کن. 

هنری تحت عنوان برندسازی یا برندینگ. 

اگــر خــواســتید تــجارت را بــا آراد انــجام دهید ۱۲ پــرومــوشــن که هــر 

یک مـوجـب ارتـقای بـرنـدتـان می شـود و مشـتریان و تـامین کنندگـان 

را برای تجارت با شما تهییج می نماید پیش رویتان قرار می گیرد. 

ســرمــایه داران و ســوپــر میلیاردرهــا حــتما پــرومــوشــن ۱۲ را انــتخاب 

کنند امـا قشـر مـتوسـط و رو بـه بـالا می تـوانـند مـتناسـب بـا شـرایط 

مــوجــود فعلی خــود پــرومــوشنی را انــتخاب نــموده و بــعد از انــجام 

تجارت ها و رسیدن به سود پروموشن خود را ارتقا دهند. 



تــوجــه کنید که ســود آراد در پــرومــوشــن نیست بلکه در ده درصــد 

سـود تـجارت شـماسـت پـس این تـصور که چـون پـرومـوشـن گـرفـته ام 

تــمام ســود تــجارت مــتعلق بــه خــودم می بــاشــد تــصور غلطیست 

چـون اگـر آراد قـصد داشـت سـودش را از پـرومـوشـن بـه دسـت بیاورد 

باید مبلغی چندین برابر حالت فعلی برای پروموشن قرار می داد. 

حـالـت دیگر اینست که شـما می خـواهید از روش بـرنـدسـازی تـاجـر 

شوید اما نمی خواهید با آراد تجارت کنید. 

می تــوانید روش هــای آراد را بــرون ســپاری نــمایید تــا مــتخصصانی 

خارج از آراد این کارها را برایتان انجام دهند. 

لازم بـه ذکر اسـت در داخـل کشور ۹۰ درصـد از خـدمـات بـرنـدسـازی 

آراد را هیچ شـرکتی نمی تـوانـد انـجام دهـد و اگـر سـراغ شـرکت هـای 

خـــارجی بـــروید بـــاز هـــم ۴۰ درصـــد از خـــدمـــات تـــجاری آراد را پیدا 

نـخواهید کرد بـه طـور مـثال نشسـت بـا سـفرای کشورهـای خـارجی و 

داشـــتن نـــمایندگـــان خـــارجی مـــتعدد در تـــمام جـــهان که در تـــمام 

محصولات تجاری فعالیت داشته باشند در انحصار آراد است. 



۳. قشر پایین متخصص برندینگ 

ما برای قشر پایین جامعه هم برنامه داریم. 

قشــری که نــه تــنها پــول چــند ده میلیاردی تــجارت سنتی را نــدارنــد 

بلکه حتی پــول پــرومــوشــن ۱ را هــم نــدارنــد و نیز نمی تــوانــند کار 

برندسازی را برون سپاری نمایند. 

امـا این بـزرگـواران یا خـودشـان امـروز مـتخصص بـرنـدسـازی هسـتند 

و یا این توان را در خود می بینند که متخصص برندینگ شوند. 

پیشنهاد مـا بـرای این بـزرگـواران اینست که آمـوزش هـای بـرنـدسـازی 

مـــا را که بـــه صـــورت رایگان در اختیار هـــمگان قـــرار گـــرفـــته اســـت 

ببینند تـا اگـر مـتخصص هسـتند و یا می خـواهـند مـتخصص شـونـد 

بــدانــند بــرای ســاخــتن یک بــرنــد تــجاری بــاید بــه چــه نکاتی تــوجــه 

نمایند و شروع به انجام فرآیند برندسازی نمایند. 

انـتظار می رود بـعد از یک سـال تـلاش در ابـتدای سـال دوم خـرید و 

فروش های جزیی داشته و در سال دوم به تجارت هم برسند. 



۳. قشر پایین بدون تخصص 

مـا بـرای قشـر پـایین که تـخصص بـرنـدسـازی نـدارنـد و نیز نمی تـوانـند 

به این تخصص دست یابند هم برنامه داریم. 

خـلاصـه بـرنـدسـازی یک فـرآیند بـه شـدت مبتنی بـر تکنولـوژی هـای 

روز اسـت و آراد بـه آن کارگـری فکر می کند که هیچ سـررشـته ای بـا 

تکنولـوژی نـدارد چـگونـه می خـواهـد از پـس یادگیری آمـوزش هـای 

سنگین برندسازی بر آید؟ 

پـس بـاید بـرای این قشـر بـه شـدت آسیب دیده جـامـعه هـم بـرنـامـه 

داشـته بـاشیم اگـر واقـعا ادعـای این را داریم که می تـوانیم کشور را 

از فقر نجات دهیم و تجارت راه حل درمان اقتصاد مردم است. 

پیشنهادی که در ادامــه می خــوانید تــنها در انــحصار آراد بــرنــدینگ 

اسـت و هیچ جـایی کسی که هیچ سـرمـایه ای نـدارد را بـه حـساب 

نمی آورنــد پــس لــطفا اگــر خــود یا اطــرافیانــتان را در این دســته بــه 

شمار می آورید جایی غیر از آراد نگردید که اتلاف وقت است. 



پروموشن نیم 

آراد برندینگ طرحی دارد موسوم به پروموشن نیم. 

این طـرح ویژه کسانی که حتی نمی تـوانـند پـرومـوشـن ۱ را گـرفـته و 

اقـــدام بـــه شـــروع تـــجارت نـــمایند امـــا قـــلبشان مـــملو از عـــشق بـــه 

تـــجارت اســـت و حـــاضـــرنـــد بـــا تـــلاشی مـــعقول خـــود را بـــه تـــجارت 

بـرسـانـند و الـبته در این حـالـت هـم ۱۰ درصـد سـود تـجارت هـای آراد 

را پرداخت نمایند. 

در پـرومـوشـن نیم بـه انـدازه نـصف خـدمـاتی که در پـرومـوشـن ۱ بـه 

تـــاجـــر آرادی داده می شـــود بـــه این افـــراد داده خـــواهـــد شـــد و در 

اولین مــعامــله تــجاری که ســودش بیشتر از مــبلغ پــرومــوشــن یک 

می بــاشــد بــاید جــدای از ۱۰ درصــدی که از هــمان تــجارت بــه آراد 

پـرداخـت می کند پـرومـوشـن ۱ را خـریداری نـموده تـا کارمـندانی که 

آراد بـرای پـرومـوشـن نیم اسـتخدام نـموده اسـت وقـتشان آزاد شـود 

تا بتوانند به سایر هموطنان این خدمت را ارائه نمایند. 



چـون اگـر قـرار بـاشـد این تـاجـر تـا آخـر عـمر پـرومـوشـن نیم بـمانـد آراد 

بـاید تـعداد زیادی کارمـند فـقط بـرای پـرومـوشـن نیمی هـا بـگذارد که  

رایگان بــرایشان بــرنــدســازی کنند و این کار ممکن نیست و جــلوی 

ورود افراد جدیدی که پولی برای برندسازی ندارند را می گیرد. 

پـس آراد تـا زمـانی این بـزرگـواران را در پـرومـوشـن نیم نـگه می دارد 

که تـــجارتی انـــجام نـــداده انـــد و بـــا پـــولی که از اولین تـــجارت هـــا 

نصیبشان می شـود از آنـها می خـواهـد که حـداقـل پـرومـوشـن خـود را 

به یک ارتقاء دهند تا این ظرفیت برای دیگران آزاد شود. 

مـتاسـفانـه در این میان کسانی هسـتند که بـه دروغ خـود را فقیر و 

بی بـضاعـت نـشان می دهـند تـا خـدمـات پـرومـوشـن نیم را بگیرنـد. 

حتی قـصدشـان هـم این نیست که واقـعا تـجارت کنند و تـنها از سـر 

کنجکاوی می گــویند مــا پــول نــداریم تــا از ظــرفیت پــرومــوشــن نیم 

اسـتفاده کنند و اینجاسـت که انـرژی کارمـندان مـا را هـدر می دهـند 

و فـرصـت شـروع تـجارت از افـراد حقیقی نیازمـند این طـرح را گـرفـته 

که آراد برای جداسازی این افراد هم راهکار دارد. 



یک شرط برای پروموشن نیم 

آراد بــرنــدینگ بــرای اینکه افــرادی که واقــعا نیت تــجارت دارنــد امــا 

پــولی بــرای شــروع نــدارنــد را از کسانی که بــه دروغ خــود را نــدار جــا 

می زنـند جـدا کند تـا بـتوانـد خـدمـات پـرومـوشـن نیم را بـه آن هـا ارائـه 

نماید یک پیش شرط در نظر گرفته است. 

مدرسه تجارت 

مــدرســه تــجارت آراد بــرنــدینگ بــه آدرس اینترنتی زیر بــه صــورت 

رایگان در اختیار همه مردم ایران زمین است. 

azmoon.aradbranding.com 

کسانی که می خـــواهـــند از طـــرح رایگان پـــرومـــوشـــن نیم اســـتفاده 

کنند بـعد از دریافـت نـام کاربـری و رمـز عبـور از طـریق آی دی تـلگرام 

زیر شروع به گرفتن تیک سبز آزمون های دروس آن می نمایند. 

t.me/aradmerchants 

بعد از گذراندن موفق دروس، به همین آیدی پیام می دهند. 

http://azmoon.aradbranding.com
http://t.me/aradmerchants


فــــقط بــــه جهــــت اینکه مــــطمئن شــــویم همین شخصی که قــــصد 

شـروع تـجارت بـا آراد را دارد درس هـا را دیده و آزمـون داده اسـت 

در یک میتینگ آنــلاین از او امــتحانی ســاده می گیریم تــا قــبولــش 

کنیم و به هیچ وجه قصد سخت گیری نداریم. 

امــا بــه دلیل آنکه دیده شــده افــرادی بــودنــد که خــودشــان دروس 

مـدرسـه تـجارت را نـدیدنـد و بـه فـرزنـدشـان یا دیگران وظیفه گـرفـتن 

چـراغ سـبز مـدرسـه را سـپردنـد نمی خـواهیم از این نـوع تـقلب هـا در 

آغاز همکاری تجاری را شاهد باشیم. 

بـا همین آزمـون شـفاهی در میتینگ آنـلاین مـشخص می شـود که 

همین فـرد دروس مـدرسـه تـجارت را دیده اسـت و همکاری مـا بـا او 

در قالب پروموشن نیم آغاز می گردد. 

امیدواریم هـمه مـردم ایران زمین فـرصـت ورود بـه تـجارت را مـغتنم 

بشمارند و در این راه بکوشند تا از تجارت جدا نشوند. 

و این وعده امام صادق علیه السلام است که فرمودند: 

تجارت را رها نکنید که خوار و حقیر می شوید.


