
آراد تجارت را ارزان کرده است. 

هـمانـگونـه که می دانید آراد بـرنـدینگ بـرای اینکه بـتوانـد کاری کند 

مـــردم عـــادی هـــم بـــتوانـــند تـــجارت کنند و خـــود را در مجـــرای این 

سـخن پیامـبر که فـرمـود نـه دهـم ثـروت در تـجارت اسـت قـرار دهـند 

بــــاید در وهــــله اول کاری کند که تــــجارت نیازمــــند ســــرمــــایه کلان 

نـــباشـــد چـــون حـــتما می دانید اصلی تـــرین دلیلی که مـــردم وارد 

تـجارت نمی شـونـد بـا اینکه می دانـند تـمام تـاجـران ثـروتـمند هسـتند 

و اکثر ثــروتــمندان هــم تــاجــرنــد اینست که تــجارت بــه شیوه سنتی 

نیازمند سرمایه گذاری اولیه بالایی می باشد. 

اگـر شـخص بـخواهـد بـه صـورت سنتی در تـجارت داخـلی در همین 

ایران فـعالیت داشـته بـاشـد حـداقـل بـاید ۱۰ میلیارد تـومـان سـرمـایه 

بـخوابـانـد و اگـر بـخواهـد در صـادرات فـعالیت نـمایند در پـایین تـرین 

ســـطح نیازمـــند ۵۰ تـــا ۱۰۰ میلیارد تـــومـــان ســـرمـــایه اولیه اســـت و 

همین دلیل کافیست که مردم وارد تجارت نشوند. 



آراد بــــرنــــدینگ بــــرای حــــل این مشکل ایده بــــرنــــدســــازی را بــــرای 

تـاجـرانـش اجـرا می کند بـه گـونـه ای که آنـها را بـرنـد و شـناخـته شـده 

می کند و چــون بــرنــد می شــونــد نیاز بــه ســرمــایه اولیه نــخواهــند 

داشــت امــا همین بــرنــد شــدن بــه عــلاوه مــوضــوعــات دیگری که در 

تـــــجارت نیاز اســـــت نظیر داشـــــتن مـــــنتور تـــــجاری در مـــــذاکرات، 

لجستیک، تامین کالا و دفاتر خارجی و … هزینه بردار است. 

امـا این هـزینه بـرنـدسـازی در مـقابـل هـزینه اولیه در تـجارت سنتی 

بسیار ناچیز است. 

شــما در تــجارت سنتی در پــایین تــرین ســطح نیازمــند حــداقــل ۱۰ 

میلیارد تـومـان سـرمـایه هسـتید در حـالیکه بـه سـبک بـرنـدسـازی بـا 

۱۸ میلیون تومان می توانید در سطح پایینی تاجر شوید. 

در صــادرات حــداقــل نیازمــند ۵۰ تــا ۱۰۰ میلیارد تــومــان هســتید تــا 

یک تـاجـر صـادراتی سـطح پـایین بـاشید در حـالیکه بـا بـرنـدسـازی بـه 

ارزش ۱ میلیارد تــومــان شــما در بــالاتــرین ســطح صــادراتی فــعالیت 

خـواهید داشـت و این هـنر آراد بـرنـدینگ اسـت که تـوانسـته شـروع 



تـــجارت را ارزان نـــماید تـــا هـــر یک از مـــردم ایران که عـــلاقـــه بـــه 

درآمدهای بالا دارند بتوانند در تجارت ورود نمایند و تاجر شوند. 

پروموشن ارتقای برند و تهییج 

یک فـرد عـادی بـا تکنیک بـرنـدسـازی می تـوانـد تـجارت خـود را آغـاز 

نـماید و پـول هـای خـوبی هـم بـه دسـت آورد بـدون آنکه نیاز بـاشـد تـا 

سرمایه گذاری کلانی انجام دهد. 

نیاز اســت تــا این بــرنــدســازی بــه صــورت مســتمر و روزانــه صــورت 

گیرد تا مشتریان و تامین کنندگان به شما اعتماد نمایند. 

بـه ارتـقاء بـرنـدی که مـوجـب تهییج مشـتریان و تـامین کنندگـان شـود 

پروموشن می گویند. 

در حقیقت پـرومـوشـن مجـموعـه ای از فـعالیت هـاسـت که شـما اگـر 

خـارج از آراد بـخواهید بـرای خـودتـان آن را انـجام دهید بـه احـتمال 

بـــالای ۹۹ درصـــد تـــخصصش را نـــدارید و اگـــر هـــم بـــخواهید بـــه 



مـتخصص بـدهید بیش از ۹۰ درصـد خـدمـات آراد بـرنـدینگ را هیچ 

کسی در ایران به شما ارائه نمی کند. 

بــه طــور مــثال مــا در بیش از ۱۸۰ کشور جــهان نــمایندگــان تــجاری 

فــعال داریم که این ظــرفیت در هیچ شــرکت تــجاری و بــرنــدســازی 

موجود نیست و تنها در انحصار آراد برندینگ است. 

خــدمــات پــرومــوشــن در طــول ســال هــای مــتمادی که اکنون در ۱۸ 

ســـالگی آراد بـــرنـــدینگ هســـتیم تـــوســـط کارمـــندان مـــتخصص در 

زمینه هـای مـختلف بـرنـدسـازی، مـذاکره تـجاری، لجسـتیک، تـامین 

کالا و بــا کمک مــدیران دفــاتــر خــارجی و نیز نــمایندگــان خــارجی مــا 

اجـرا می گـردد و تـاجـران بـا کمک این ظـرفیت هـا بـدون نیاز بـه آن 

هزینه های کلان مورد نیاز برای تجارت می توانند شروع کنند. 

از اینرو هــزینه ی پــرومــوشــن را تــاجــر پــرداخــت می کند که بــرای 

حــقوق کارمــندان مــصرف می گــردد و آراد ســودش را از ۱۰ درصــد 

سـود تـجارت هـایی که شـما انـجام می دهید خـواهـد گـرفـت و  در 

پرداخت هزینه پروموشن سودی را در نظر نگرفته است. 



پروموشن های ۱۲ گانه 

در هــر یک از پــرومــوشــن هــا ۱۲ گــانــه آراد بــرنــدینگ بــرای تــاجــران 

آرادی، خـدمـاتی قـرار می گیرد که هـر چـه عـدد پـرومـوشـن بـالاتـر رود 

این خدمات هم از نظر کمی و هم کیفی افزایش می یابد. 

ارزانــترین پــرومــوشــن که ۱ نــام دارد بــا هــزینه ۱۸ میلیون تــومــان 

شـروع می شـود و گـرانـترین پـرومـوشـن هـم مـربـوط بـه پـرومـوشـن ۱۲ 

است که ۱ میلیارد تومان می باشد. 

پــرومــوشــن هــا یک ســالــه اســت امــا آراد بــرنــدینگ بــرای ســال دوم 

هـزینه پـرومـوشـن دریافـت نمی کند و بـا سـودهـای ۱۰ درصـدی که 

واریز می نـماید بـا شـما تـفاهـم نـموده و پـرومـوشنی را بـرایتان اجـرا 

می کند که فــرآیند بــرنــدســازی و ســایر امــور تــجاری تــان بــا رشــد 

هـمراه بـاشـد و طبیعتا بـه این امید اسـت که ۱۰ درصـدهـای خـود را 

پــرداخــت نــمایید چــرا که در اولین تخــلف در عــدم پــرداخــت ســود 

تجارت قطع همکاری از سمت ما را شاهد خواهید بود.


