
خودتان را پروموت کنید. 

شـما اگـر پـول داشـته بـاشید و بـخواهید کالایی را بخـرید کار سختی 

در پیش دارید؟ خیر. 

اگـر مـغازه داری بـاشید و قـرار بـاشـد نسیه بـار بـفروشید کار سختی 

در پیش دارید؟ خیر. 

پـس اگـر بـخواهید تـاجـری شـوید که مـحصولـتان را نـقدی از کارخـانـه 

بخرید و بعد به صورت نسیه بفروشید هنر خاصی نکرده اید. 

ضـمنا این سـبک از تـجارت نیازمـند سـرمـایه اولیه بسیار زیاد اسـت 

که اکثر مردم عادی از پس آن بر نمی آیند. 

بـرای اینکه بـتوانید وارد تـجارت شـوید بـاید بـتوانید مـخاطـبان خـود را 

پروموت نمایید. 

پروموت نمایید یعنی چه؟ 

یعنی یک بـرنـد تـجاری از خـودتـان بـسازید که هـر روز این بـرنـد در 

حــال ارتــقا پیدا کردن بــاشــد و مــخاطــبانــتان هــر روز شــما را از روز 



قــبل بهــتر بــدانــند و وقتی این حــالــت شــود تهییج می شــونــد که بــا 

شما همکاری داشته باشند. 

زمـانی که این اتـفاق بیفتد کارخـانـه دار و تـامین کننده حـاضـر اسـت 

مـحصولـش را بـدهـد و پـول را در ابـتدا نگیرد و خـریدار هـم حـاضـر 

است پول را ابتدا بدهد و بعد از چند روز محصول را بگیرد. 

شـــما در این زمـــان وســـط می تـــوانید مـــحصول را از تـــامین کننده 

بـدون نیاز بـه سـرمـایه گـرفـته و بـه دسـت مشـتری بـرسـانید و پـولی 

هــم که از مشــتری گــرفــته اید را پــس از کسر ســودتــان بــه دســت 

تـامین کننده بـرسـانید که الـبته ۱۰ درصـد از سـود تـجاری تـان سـهم 

آراد برندینگ خواهد بود و ۹۰ درصد متعلق به خودتان می باشد. 

پس باید هنر پروموت کردن خودتان را یاد بگیرید. 

پـرومـوت کردن مجـموعـه ای از کارهـاسـت که آراد تـا قـبل از ۱۴۰۰ از 

تـاجـران خـود می خـواسـت که آنـها را خـودشـان انـجام دهـند امـا بـه 

کندی و بـا ریزش فـراوان انـجام می شـد امـا زمـانی که آراد هـزینه ای 

برای پروموشن گرفت و کارمندان انجام می دهند سرعت گرفت. 



۴ اصل در پروموشن 

شما در تجارت نیاز به ۴ اصل برای پروموشن دارید. 

۱. برندسازی 

۲. مذاکره 

۳. لجستیک 

۴. تامین کالا و نمایش آن 

زمـانی که می گـویید مـن صـاحـب یک بـرنـد تـجاری ام بـاید هـر روز 

نسبت به این ۴ اصل که برایتان نوشتیم قوی تر شوید. 

به این ها می گویند پروموشن. 

وقتی خـــودتـــان را در این ۴ اصـــل پـــرومـــوت کنید هیچ نـــگرانی در 

تجارت به سراغتان نمی آید و هر شخصی را پول می بینید. 

اگـر خـواسـتید بـا آراد بـرنـدینگ تـجارت کنید بـاید این را بـدانید که ۴ 

اصـل اسـاسی را در قـالـب ۱۲ پـرومـوشـن مـختلف که هـر کدام هـزینه 

متفاوتی دارد به شما ارائه می کنیم. 



در پــرومــوشــن ۱ تــا ۴ فــقط بــحث بــرنــدســازی را دارید آن هــم در 

تجارت داخلی یعنی داخل ایران. 

در پــرومــوشــن ۵ بــحث بــرنــدســازی و مــذاکره را خــواهید داشــت و 

صادراتی هم به تجارت داخلی تان اضافه خواهد شد. 

امـا آنـچه تـا پـرومـوشـن ۵ دریافـت می کنید بـه صـورت کامـلا مسـتقل 

مـربـوط بـه آراد بـرنـدینگ اسـت و اگـر بـه هـر دلیلی نـخواسـتید بـا آراد 

همکاری نمایید زیرساخت خاصی در اختیار ندارید. 

از پــرومــوشــن ۶ تــا ۱۲ مــرحــله بــه مــرحــله هــر کدام از آن ۴ بــخش 

اصلی تــوســط کارمــندان مــا بــرایتان انــجام می شــود و بــه صــورت 

کاملا مستقل به شما داده خواهد شد. 

در پروموشن ۶ و ۷ برندسازی را دریافت خواهید نمود. 

پروموشن ۸ و ۹ مذاکره با خارجی ها به خدمات اضافه می شود. 

پروموشن ۱۰ لجستیک هم شامل می شود. 

در پـرومـوشـن ۱۱ و ۱۲ تـامین کالا و نـمایش آن در کشورهـای دیگر 

هم به خدمات شما اضافه گردیده و رشدتان را زیاد می کند. 



در عکس زیر توضیح خدمات پروموشن را مشاهده نمایید. 

۱۲ خـدمـت در آراد بـرنـدینگ تـعریف می گـردد که شـما را در زمـره 

ثــروتــمندان قــرار می دهــد الــبته اگــر پــرومــوشنی دارید که خــدمــت 

مشخصی را ندارد می توانید خودتان در طول زمان ایجاد نمایید. 



رابطه خدمات و پروموشن ها 

در جدول زیر رابطه بین هر پروموشن و خدمتی را می بینید. 

عــدد مــربــوط بــه ســطر اول یا هــمان افقی دربــاره خــدمــات و عــدد 

مربوط به ستون اول یا همان عمومی درباره پروموشن می باشد. 



قیمت هر پروموشن 

قیمت ها بر اساس میلیون تومان می باشد. 

پروموشن یک: ۲۷ 

پروموشن دو: ۴۵ 

پروموشن سه: ۶۰ 

پروموشن چهار: ۹۰ 

پروموشن پنج: ۱۴۵ 

پروموشن شش: ۲۱۵ 

پروموشن هفت: ۲۸۵ 

پروموشن هشت: ۴۲۵ 

پروموشن نه: ۵۶۰ 

پروموشن ده: ۸۴۰ 

پروموشن یازده: ۱۱۲۰ 

پروموشن دوازده: ۱۴۰۰


