
۱۶ میلیون تومان به ازای ۱ ساعت 

مـا ادعـا داریم که اگـر روزی فـقط یک سـاعـت بـا مـا همکاری داشـته 

باشید به درآمد ماهیانه حداقل ۱۶ میلیون تومان می رسید. 

یقین داریم اگـــــر این ۱ ســـــاعـــــت را بـــــه ۲ ســـــاعـــــت ارتـــــقاء دهید 

درآمـدتـان نیز مـتناسـب بـا آن ۲ بـرابـر شـده و هـر چـقدر این سـاعـت 

کاری را افزایش دهید درآمدتان هم افزایش خواهد یافت. 

مــطمئنا بــرایتان این ســوال پیش می آید که این چــه کاریست که 

چنین درآمد بالایی دارد؟ 

تـا اینجا حـتما مـتوجـه شـده اید مسیر پیشنهادی مـا سـرمـایه گـذاری 

نیست چـون در سیستم سـرمـایه گـذاری پـول می دهید و اصـلا نیاز 

نیست کار کنید بــمانــد که پــولــتان نــابــود می شــود و مــا در همین 

ابــــتدا اعــــلام می کنیم ســــرمــــایه گــــذاری نیستیم، بــــانک نیستیم، 

شـبکه ای و هـرمی نیستیم، قـصد فـروش دوره آمـوزشی بـه شـما را 

نداریم، ارز، رمز ارز، طلا، ملک و ماشین فروش هم نیستیم. 



تجارت راهی به سوی ثروت 

کار ما تجارت است. 

۹۲ درصــد ثــروتــمندان جــهان تــاجــرنــد و این شــغل در کتاب خــدا 

قـرآن ۹ بـار مـورد تـایید پـروردگـار قـرار گـرفـته و بیش از هـزار حـدیث و 

روایت از پیامـــبر اســـلام و امـــامـــان مـــعصوم در فضیلت و بـــرتـــری 

تـجارت بـر سـایر مـشاغـل آمـده اسـت که اگـر یک جسـتجوی سـاده 

در گوگل داشته باشید می توانید با آنها آشنا شوید. 

معروفترین آنها درباره تجارت حدیث پیامبر خداست که فرمود: 

روزی بر ۱۰ قسم است که ۹ قسم آن در تجارت است. 

و نیز امیرمـومـنان علی علیه السـلام فـرمـود: تـجارت کنید تـا از آنـچه 

در دستان مردم است بی نیاز شوید. 

امـام صـادق علیه السـلام فـرمـود: نـه دهـم ثـروت در تـجارت اسـت 

پس تجارت را رها نکنید که خوار و حقیر می شوید. 

تمام کشورهای ثروتمند جهان با تجارت به این جایگاه رسیدند. 



شـما بـه تـمام فیلم و سـریال هـای ایرانی و خـارجی نـگاه کنید زمـانی 

که می خــواهــند بــگویند شخصی بسیار ثــروتــمند اســت شــغل او را 

تجارت معرفی می کنند. 

چـون مـا در پـولـسازتـرین شـغل جـهان فـعالیت داریم درآمـدهـایی که 

بـه ازای یک سـاعـت کار کردن در روز بـه دسـت می آوریم عـددی بـه 

مـراتـب بیشتر از ۱۶ میلیون تـومـان اسـت امـا این عـدد را قـرار دادیم 

تـا هـم مـردم بـتوانـند درک نـمایند و هـم در بـدتـرین شـرایط بـتوانیم 

این درآمدـ را تاـجـران ماـ بهـ صـورت تضمین شدـه، یقینی و قطعی بـه 

دست بیاورند. 

سود ما از کجاست؟ 

۱۰ درصــد از هــر تــجارتی که انــجام می دهید ســهم آراد اســت و بــا 

خـوداظـهاری خـودتـان بـه حـساب آراد بـرنـدینگ واریز می نـمایید تـا  

خدای نکرده همکاری مان دچار لطمه نگردد و ادامه دار باشد. 



تجارت نیازمند سرمایه بالا 

بـه احـتمال زیاد پیش از مـا نیز تـجارت بـه گـوشـتان خـورده اسـت و 

می دانسـتید که تـاجـران پـول بسیار زیادی بـه دسـت می آورنـد امـا 

اگـــر از شـــما بـــپرسیم چـــرا وارد تـــجارت نشـــدید اولین و مـــهمترین 

دلیلی که ارائـه می کنید اینست که شـروع تـجارت نیازمـند سـرمـایه 

بالایی می باشد و چون این سرمایه را نداشتید وارد نشدید. 

دومین دلیلی که بــرای عــدم شــروع تــجارت وجــود دارد اینست مــا 

تــجارت را بــلد نیستیم و کسی هــم نــبود تــا کنارمــان بــاشــد و بــه مــا 

یاد بدهد. 

در پــاســخ بــه دلیل دوم بــاید بــگوییم آراد بــرنــدینگ صــفر تــا صــد 

تـجارت را بـه شـما یاد می دهـد و بـرای این یاد دادن یک ریال هـم 

دریافـت نمی کند چـون سـودهـای ۱۰ درصـدی که بـعد از تـجارت بـه 

مـا خـواهید داد آنـقدر زیاد اسـت که ارزش نـدارد پـولی بـرای آمـوزش 

بخواهیم بگیریم و خودمان را به اصطلاح عامیانه سبک کنیم. 



شروع تجارت با برندینگ 

۲ راه برای شروع تجارت وجود دارد. 

راه اول خرید محصول در حجم عمده و سپس فروختن آن است. 

این روش نیازمــند ســرمــایه اولیه حــداقلی ۱۰ میلیارد تــومــان بــرای 

تــــجارت هــــای داخــــل ایران اســــت و اگــــر بــــخواهید بــــا این روش 

صـادرات کنید بـاید حـداقـل ۵۰ میلیارد تـومـان سـرمـایه اولیه داشـته 

باشید که طبیعتا اکثر مردم قدرت چنین سرمایه گذاری را ندارند. 

روش دوم که ۱۸ ســـال اســـت آراد بـــا آن کار می کند و بیش از ۱۶ 

هزار تاجر را پرورش داده است برندینگ نام دارد. 

بــرنــدینگ یعنی بــرنــد شــدن و بــه این مــعناســت که شــما بــه عــنوان 

یک تـاجـر ابـتدا بـاید شـناخـته شـوید و وقتی شـناخـته شـوید نیاز بـه 

سرمایه گذاری برای خرید محصول نخواهید داشت. 

چـون آراد از ابـتدای تـجارت هـایش از این شیوه اسـتفاده نـمود نـام 

برندینگ را به انتهای آراد اضافه کرد و شد آراد برندینگ. 



شروع ارزان با پروموشن 

ما در آراد برندینگ یک اصطلاح مهم داریم به نام پروموشن. 

ابتدا پروموشن را معنی کنیم. 

پـرومـوشـن بـه مـعنای ارتـقاء بـرنـد تـاجـر اسـت بـه گـونـه ای که مـوجـب 

تهییج مشــــتریان در پــــول دادن بــــه تــــاجــــر و تــــامین کنندگــــان در 

محصول دادن به تاجر شود. 

مشــتری پــول بــدهــد قــبل از آنکه مــحصول را گــرفــته بــاشــد و از آن 

طرف تامین کننده محصول را بدهد قبل از آنکه پول بگیرد. 

بـه مجـموعـه کارهـایی که مـوجـب این ارتـقاء بـرنـد تهییج کننده بـرای 

یک تــاجــر می گــردد و او بــه این روش تــبدیل بــه یک تــاجــر مــوفــق 

می شود پروموشن می گویند. 

اجـرای خـدمـاتی که در پـرومـوشـن تـعریف می گـردد تـوسـط کارمـندان 

آراد بــرنــدینگ انــجام می شــود چــون این کارهــا بــه شــدت نیازمــند 

تخصص بالا می باشد. 



با ۱۸ میلیون تومان تاجر شوید. 

مـا در آراد بـرنـدینگ ۱۲ پـرومـوشـن تـعریف نـمودیم و در هـر یک از 

این پروموشن ها خدماتی تعریف کردیم. 

شـما در پـرومـوشـن ۱ سـاده تـرین خـدمـات را دریافـت می کنید امـا بـا 

همین ساده ترین خدمات هم تاجر می شوید. 

در پـرومـوشـن ۲ خـدمـات پـرومـوشـن ۱ را دارید و خـدمـت دیگری هـم 

اضــافــه می شــود و هــر چــه پــرومــوشــن بــالاتــر می رود عــلاوه بــر 

خدمات پروموشن های قبلی خدمات جدید دریافت می نمایید. 

هــزینه ای که بــرای شــروع تــجارت می پــردازید ۱۸ میلیون تــومــان 

اســت که پــرومــوشــن ۱ می بــاشــد و در تــاریخ ۲۷ بــهمن ۱۴۰۳ بــا 

توجه به افزایش قیمت ها به ۲۷ میلیون تومان افزایش می یابد. 

اگـر دربـاره اینکه آیا واقـعا می شـود بـا ۲۷ میلیون تـومـان تـاجـر شـد 

شک و تـــــــردید دارید می تـــــــوانید مســـــــتندات را در ســـــــایت آراد 

برندینگ و کانال تلگرام نه دهم ثروت در تجارت است ببینید. 



تجارت داخلی خوب 

تـازه واردهـایی هسـتند که می گـویند مـا نمی خـواهیم بـا پـایین تـرین 

ســطح بــرنــدســازی شــروع کنیم بلکه می خــواهیم بــدانیم آراد چــه 

پیشنهادی برای یک شروع خوب به ما ارائه می نماید. 

اگـــر تـــا امـــروز تـــجارتی انـــجام نـــداده اید و یا هـــنوز بـــه یقین کامـــل 

دربــاره تــجارت یا آراد نــرسیده اید امــا بــاز هــم می خــواهید محکم 

تجارت را آغاز نمایید پیشنهاد ما پروموشن ۴ است. 

پــرومــوشــن ۱ تــا ۴ مــربــوط بــه تــجارت هــای داخــلی می بــاشــد یعنی 

تجارت هایی که در داخل ایران صورت می پذیرد. 

چـون هـنوز نیت تـان بـر تـجارت یقینی نشـده بهـتر اسـت بـا تـجارت 

داخــلی شــروع کنید و از این مسیر درآمــدهــای خــوبی در بیاورید و 

سپس در ادامه افزایش پروموشن دهید. 

اگـر پـرداخـت هـزینه پـرومـوشـن ۴ بـرایتان سـخت اسـت پـرومـوشـن ۳ 

و اگر باز هم نمی توانید با پروموشن ۲ شروع کنید. 



تجارت رنگ و لعاب دار 

امـا اگـر می خـواهید بـا تـجارتی شـروع کنید که رنـگ و لـعاب خـوبی 

داشـته بـاشـد و اعـتبار بـالایی بـرایتان بـه هـمراه داشـته بـاشـد بـاید 

حتما با صادراتی شروع کنید. 

شـروع صـادراتی هـا بـا پـرومـوشـن ۵ اسـت که بـا نـمایندگـان خـارجی 

آراد برندینگ در ارتباط خواهید بود. 

تـمام تـاجـران آرادی قـبل از شـروع تـجارتـشان یک سـوال مـهم دارنـد 

و آن اینست که چه محصولی انتخاب کنم؟ 

ســـوالی که تـــمام تـــاجـــران صـــادراتی آرادی بـــرایشان مـــهم اســـت 

اینست که کدام کشور یا کشورها را برای صادرات انتخاب کنم؟ 

مـا در آراد بـرنـدینگ بـرای بیش از ۱۰ هـزار مـحصول ظـرفیت تـجارت 

ایجاد کرده ایم پـس هـر مـحصولی انـتخاب کنید مـا تـوان تـجارتـشان 

را داریم و در بیش از ۱۸۰ کشور جـهان نـماینده خـارجی داریم و بـا 

آنها تجارت می کنیم پس از سمت ما هیچ محدودیتی نیست. 



به فردایی فکر کن که حتما تاجری 

بــرای اینکه جــواب ســوالــت را بگیری اول بــاید یقین کنی که تــاجــر 

شدنت قطعیست. 

حــالا که بــا خــودت بســتی که مــن حــتما تــاجــرم بــا خــودت بــگو مــرا 

تاجر چه محصولی صدا بزنند وجودم پر از نشاط می شود؟ 

همان را به عنوان محصولت انتخاب کن. 

چون خلاصه فردا روزی از شما می پرسند شغلت چیست؟ 

می گویی تاجرم. 

بلافاصله می پرسند تجارت چه محصولی انجام می دهید؟ 

اینجا لــــذت بــــبری از اینکه می گــــویی تــــجارت فــــلان مــــحصول و 

دیگرانی که این را می شنوند هم بگویند آفرین چه باکلاس. 

این می شود محصولت. 

سـوال بـعدی که حـتما مـردم از شـما می پـرسـند اینست که بـه کدام 

کشورها تجارت می کنید؟ 



اگـر پـرومـوشـن ۱ تـا ۴ بـاشید می گـویید داخـل ایران تـجارت می کنم 

و طبیعتا کمی سـطح پـایین تـر اسـت از اینکه بـتوانی نـام یک کشور 

خارجی را ببری و بگویی با فلان کشور همکاری تجاری دارم. 

حــال که پــرومــوشــن ۵ را انــتخاب کردی از بین نــمایندگــان خــارجی 

آراد بـــا آنـــهایی کار کن که وقتی جـــواب می دهی بـــه این کشورهـــا 

صادرات دارم هم خودت و هم آنهایی که می شنوند لذت ببرند. 

الــبته روش هــای تخصصی هــم بــرای انــتخاب مــحصول و انــتخاب 

مقصد صادراتی وجود دارد که در این مقاله به آنها نمی پردازیم. 

۴ کار اصلی برای تاجر آرادی 

۱. برندسازی 

۲. مذاکره تجاری 

۳. لجستیک و ارسال بار 

۴. تامین کالا و ارسال به دفاتر خارجی  



مــا در آراد بــرنــدینگ در تــمام این چــهار مــرحــله کاری کنار تــاجــران 

خـود هسـتیم چـه بـرای آن تـاجـری که پـرومـوشـن ۱ دارد و چـه تـاجـری 

که خودش را به پروموشن ۵ رسانده است. 

امـا از پـرومـوشـن ۶ تـا ۱۲ هـم قـدرت تهییج هـا بـالاتـر می آید و هـم 

بــخش هــای زیادی از کار بــه دوش کارمــندان آراد بــرنــدینگ قــرار 

خــواهــد گــرفــت و مــهمتر از هــمه اینها اینکه ســاخــتار تــجاری بــه 

صـورت کامـلا مسـتقل بـه تـاجـر داده می شـود بـه گـونـه ای که بـدون 

نیاز به آراد برندینگ هم می تواند تجارت هایش را ادامه دهد. 

در پروموشن ۶ و ۷ برندسازی تاجران در سطح بالایی خواهد بود. 

در پـرومـوشـن ۸ و ۹ عـلاوه بـر آنکه بـرنـدسـازی قـوی تـری نسـبت بـه ۶ 

و ۷ شــاهــدیم مــنتورهــای صــادراتی و مــذاکره کنندگــان بین المللی 

آراد بــــرنــــدینگ در کنار تــــاجــــران آرادی خــــواهــــند بــــود و در تــــمام 

مــــذاکرات آنــــها را یاری خــــواهــــند نــــمود و نیز تــــاجــــران آرادی بــــا 

نــمایندگــان خــارجی که بــه ایران می آیند دیدار حــضوری خــواهــند 

داشت که یک ظرفیت منحصر بفرد در کل دنیاست. 



در پـــرومـــوشـــن ۱۰ عـــلاوه بـــر آنکه قـــدرت بـــرنـــدســـازی از ۸ و ۹ نیز 

بیشتر خــواهــد بــود و نیز حــضور مــنتورهــا و مــذاکره کنندگــان را در 

کنار خــود خــواهید داشــت و بــا نــمایندگــان خــارجی دیدار حــضوری 

دارید سیستم لجسـتیک آراد بـرنـدینگ مـحصولات تـجاری شـما را 

بـه هـر جـای جـهان که خـواسـتید بـا ارزانـترین هـزینه ارسـال خـواهـند 

نمود و هیچ نگرانی از جهت ارسال و مجوزهای گمرک ندارید. 

و امـا در پـرومـوشـن ۱۱ و ۱۲ عـلاوه بـر تـمام آنـچه در پـرومـوشـن هـای 

قبلی ارائـه گـردیده که قـدرت آنـها در این پـرومـوشـن بـاز هـم افـزایش 

خواهد یافت دو خدمت ویژه به تاجران آرادی داده خواهد شد. 

۱. تــمام دفــاتــر آراد بــرنــدینگ در ســراســر جــهان بــه عــنوان دفــتر 

تـجاری هـمان تـاجـر مـعرفی می گـردد و نـمونـه مـحصولاتـش نیز در 

آن دفـــاتـــر قـــرار می گیرد و مـــدیران دفـــاتـــر خـــارجی و نـــمایندگـــان 

خـارجی آن کشورهـا بـه بـازاریابی و بـازارسـازی و فـروش مـحصولاتـش 

اهتمام خواهند ورزید. 

۲. تامین کالای محصول تاجر بر عهده آراد برندینگ خواهد بود. 



جمع بندی پروموشن ها 

پروموشن ۱ برای آغاز تجارت با ارزانترین حالت مناسب است. 

پــرومــوشــن ۴ حــالــت خــوب در تــجارت داخــلیست که اگــر تــوانــش 

نیست می توانید با ۳ و اگر آن هم مقدور نیست با ۲ آغاز کنید. 

پـــرومـــوشـــن ۵ بـــرای تـــجارت داخـــلی خـــوب بـــه هـــمراه صـــادراتی 

مقدماتی است و می توانید تجارت رنگ و لعاب داری باشد. 

پروموشن ۶ و ۷ شامل خدمات پروموشن ۵ + برندسازی مستقل 

پـرومـوشـن ۸ و ۹ شـامـل خـدمـات پـرومـوشـن ۵ + بـرنـدسـازی مسـتقل 

+ مذاکره تجاری با خارجی ها 

پـرومـوشـن ۱۰ شـامـل خـدمـات پـرومـوشـن ۵ + بـرنـدسـازی مسـتقل + 

مذاکره تجاری با خارجی ها + لجستیک 

پــرومــوشــن ۱۱ و ۱۲ شــامــل خــدمــات پــرومــوشــن ۵ + بــرنــدســازی 

مسـتقل + مـذاکره تـجاری بـا خـارجی هـا + لجسـتیک + تـامین کالا 

+ دفاتر خارجی آراد برندینگ با بازارسازی و بازایابی محصولات 



شروع کردن تجارت اصل است. 

ممکن اســت تــوضیحات مــا دربــاره بــرنــدینگ یا پــرومــوشــن و انــواع 

آنها کمی برایتان سخت و پیچیده باشد. 

اگـر اینها را تـوضیح نـدهیم و بـخواهیم گـنگ و مـبهم بـا تـازه واردهـا 

صحبت کنیم دور از صداقت و اخلاق حرفه ای تجارت است. 

امـا بیان این سختی هـا و پیچیدگی هـا بـه خـودی خـودش یک آفـت 

بـــزرگ بـــه هـــمراه دارد و آفـــت اینجاســـت که تـــازه وارد را از شـــروع 

تجارت که یک اصل مهم است دور نماید. 

تــمام این مــوضــوعــاتی که بیان کردیم در کمتر از ۲ هــفته بــعد از 

شــروع تــجارت بــا هــر پــرومــوشنی بــرایتان حــل می شــود بــه آســانی 

تـبدیل می گـردد امـا بسیار پیش می آید که شـخص دچـار وسـواس 

شـده و شـروع تـجارتـش را بـه تـاخیر می انـدازد و حتی ممکن اسـت 

در این بازه زمانی دچار فراموشی شده و اصلا تجارت نکند. 

پس تجارت را آغاز نمایید و خود را در مسیر ثروت قرار دهید.


