
در کدام دسته اید؟ 

صحبت ما در آراد برندینگ درباره پولدار شدن است. 

اول مشخص کنید شما در کدام دسته اید؟ 

۱. پول را به اندازه زیاد دارید پس پول بیشتری نمی خواهید. 

۲. پول را به اندازه زیاد ندارید و پول بیشتری هم نمی خواهید. 

۳. پول را می خواهید اما بدون هیچ هزینه و تلاشی. 

۴. پول را می خواهید با هزینه و تلاش کردن. 

حــال که مــشخص کردید در کدام گــروه هســتید بــا خــوانــدن این 

مـــتن می تـــوانید مـــشخص کنید که آیا در کانـــال مـــربـــوط بـــه آراد 

بمانید یا نه اصلا بودن در این کانال برایتان هیچ فایده ای ندارد. 

سـه گـروه اول بـه دلایلی که ذکر می کنیم بهـتر اسـت مـطالـب مـا را 

دنبال نکنند چون جز اتلاف وقت چیزی برایشان ندارد. 

دسـته اول که پـول زیادی دارنـد و خـواهـان بیشترش نیستند پـس 

معنا ندارد بخواهند خودشان را معطل کنند. 



دســـــته دوم هـــــم بـــــا وجـــــود نـــــداری و مشکلات بـــــه اعـــــتقادات و 

بـاورهـایی که دارنـد یا تنبلی و سسـتی که در وجـودشـان هسـت نمی 

خواهند پول بیشتری به دست آورند. 

دسته سوم پول را می خواهند اما پولی که مفت باشد. 

و ما بارها در اقتصاد دیدیم که پنیر مفت در تله موش است. 

مــــلت ایران هــــنوز از بــــورس، رمــــزارز، ســــایت هــــای فــــروش طــــلا، 

فـروشـنده دوره هـای آمـوزشی، سـایت هـای شـرط بـندی و قـمار و نیز 

شـرکت هـای سـرمـایه گـذاری فـریب می خـورنـد و پـول هـای خـود را 

به آنان می دهند تا بدون تلاش آنها را ثروتمند کنند. 

و سـال هـای سـال می گـذرد و جـز فـقر و نـداری مـردم چیزی اضـافـه 

نشد با اینکه مردم به سمت این جریانات بارها حمله ور شدند. 

دسـته سـوم عـشق همین سـرمـایه گـذاری هـایی هسـتند که پـولـشان 

را بدهند و کلاهشان برداشته شود و سر آخر نقره داغ گردند. 

این دسـته هـم بـه کار مـا در آراد بـرنـدینگ نمی آید چـون مـا بـانک یا 

سرمایه گذاری و یا شبیه هیچیک از آنها که گفتیم نیستیم. 



ثروتمند شدن از راه کار و تلاش 

مـا این تـوان و تـخصص را داریم که شـما را ثـروتـمند کنیم امـا بـاید 

در هر روز مانند هر کار دیگری وقت بگذارید و تلاش کنید. 

حــــال ســــوال اینجاســــت که این چــــه کار و شغلیست که مــــردم را 

ثروتمند می کند در حالیکه سایر شغلها چنین پتانسیلی ندارند؟ 

آن شـغل تـجارت اسـت که بـه فـرمـوده پیامـبر خـدا نـه دهـم ثـروت در 

آن قــرار گــرفــته اســت و صــدق این حــدیث در کشورهــای مــختلف 

جـهان مـشهود اسـت که مـردم هـر کشوری تـعداد تـاجـران بیشتری 

دارد پولدارتر و آنهایی که با تجارت غریب و بیگانه اند فقیرند. 

پس ما شما را از راه تجارت ثروتمند می کنیم. 

آیا برای ما هم نفعی دارد ثروتمند شدن شما؟ 

یقینا بـاید نفعی داشـته بـاشـد چـرا که بی مـعناسـت شـما ثـروتـمند 

شوید و تغییر در اوضاع اقتصادی ما پیش نیاید. 

۱۰ درصد سود هر تجارتی که شما نفع می برید سهم ماست. 



بـه طـور مـثال شـما بـه درآمـد مـاهیانـه ۱۵۰ میلیون تـومـان از تـجارت 

می رسید پـس بـاید ۱۵ میلیون تـومـان بـه حـساب آراد واریز نـمایید 

و ۱۳۵ میلیون باقی مانده متعلق به شما باشد. 

چگونه تاجر شوید؟ 

اکثر مـــردم می دانـــند که بـــرای تـــاجـــر شـــدن بـــاید ســـرمـــایه بسیار 

زیادی داشته باشند که متاسفانه درست است. 

مــا در آراد بــرنــدینگ بــا بهــره گیری از بــرنــدســازی و ارتــقای بــرنــد 

تـاجـران که مجـموعـه ای از کارهـاسـت و پـرومـوشـن نـام دارد بـدون 

نیاز به آن سرمایه کلان شما را تبدیل به تاجر می کنیم. 

امـا هـزینه پـرومـوشـن را بـاید تـاجـر بـپردازد چـرا که آن کارهـا تـوسـط 

کارمندانی انجام می شود که حقوق دریافت می کنند. 

آیا نمی شود بعد از آنکه تاجر شدم هزینه را بپردازم؟ 



نمی تــوانیم بــه کارمــندان بــگوییم شــما بی مــزد کار کنید و آقــا یا 

خانم ایکس وقتی تاجر شد حقوقت را می دهیم. 

از طــــرف دیگر کجا دیدید مــــردم بــــرای مــــوضــــوعی هــــزینه نکنند 

سپس آن را جدی بگیرند؟ 

شما وقتی هزینه می کنید آن موضوع برایتان بااهمیت می شود. 

شــما بــرای اینکه یک مــتر جــابــجا شــوید کالــری می ســوزانید و بــاید 

هزینه کنید تا غذایی بخورید و آن کالری را تامین کنید. 

چگونه می شود از شما تاجر ساخت بدون آنکه هزینه ای شود؟ 

آیا می تـوانید بـه رسـتوران بـروید و بـگویید مـن اینجا غـذا می خـورم 

سـپس بـا تـوانی که از غـذا بـدسـت آورده ام کار می کنم و بـعد پـولی 

بدست می آورم و می آیم پول غذا را می پردازم؟ 

انــــسان بــــاید اول بــــرای هــــر مــــوضــــوعی هــــزینه کند ســــپس از آن 

موضوع پولی بدست آورد. 

یا شخصی تــــاکسی می گیرد و بــــه ســــر کار می رود و بــــه رانــــنده 

بگوید من آخر ماه که حقوق گرفتم کرایه ات را پرداخت می کنم. 



و اگر حقوق هم نگرفتم کرایه ات را نمی پردازم. 

هیچ راننده ای نمی پذیرد. 

پـس بـاید بـه این درک بـرسیم اگـر واقـعا خـواهـان رشـد هسـتیم بـاید 

برای رشد هزینه کنیم. 

بهـترین هـزینه بـرای رشـد کردن در شغلی اسـت که پـول زیادی در 

آن باشد. 

مـــا بـــه شـــما هـــزینه کردن در تـــجارت را پیشنهاد می کنیم که بـــه 

سرعت و با درآمد بسیار بالای ماهانه به شما بر می گردد. 

بـا هـزینه کردن بـرای پـرومـوشـن می تـوانید بـرنـد خـود را ارتـقا دهید و 

مشتریان و تامین کنندگان را تهییج نمایید. 

امیـدواریـم ایـن پیـشـنـهـاد مـــــــا را جـــــــدی بـگیـریـد چـــــــرا کـه شـــــــرایـط 

اقـتصادی روز بـه روز بـدتـر می شـود و اگـر امـروز فکر اسـاسی بـرای 

رشــد پــول و اقــتصاد خــود نکنید فــردا بــه شــدت دیر خــواهــد بــود و 

آنجاست که پشیمانی هیچ سودی نخواهد داشت. 

امیدواریم این متن یک تصمیم جدی در شما پدید آورد.


