
سه ضلع اصلی تجارت 

در این مـقالـه قـصد داریم بـه این مـوضـوع بـپردازیم که اگـر یک فـرد 

مــعمولی از مــردم جــامــعه بــخواهــد تــاجــر شــود چــه مــراحــلی را بــاید 

بــگذرانــد و دربــاره نــقش آراد بــرنــدینگ در تــاجــر پــروری صــحبت 

خواهیم کرد. 

در قدم اول باید بدانید که تجارت سه ضلع دارد. 

۱. تــامین کننده که می تــوانــد تــولید کننده مــحصول بــاشــد و یا بــه 

نحوی محصول را تامین می نماید. 

۲. خــریدار عــمده ای که مــحصول را می خــرد و بــه دســت چــرخــه 

مصرف کنندگان می رساند. 

۳. تــــاجــــری که بین تــــامین کننده و خــــریدار قــــرار می گیرد و این 

معامله تجاری را به اصطلاح جوش می دهد. 

دربـاره اینکه چـرا اگـر تـاجـر نـباشـد خـریدار و تـامین کننده بـه هیچ 

حــالتی آبــشان در یک جــوی نمی رود و نمی تــوانــند بــا هــم قــرارداد 



بـنندنـد در مـقالـه ای جـداگـانـه بـه تفصیل صـحبت خـواهیم کرد که 

در این متن نمی گنجد. 

پیش نیازهای تاجر شدن 

شـما بـه عـنوان کسی که می خـواهید نـقش تـاجـر را ایفا نـمایید بـاید 

پیش نیازهـــایی در شخصیت خـــودتـــان و بـــرنـــد تـــجاری تـــان ایجاد 

نـمایید که صـفر تـا صـد این پیش نیازهـای مـورد نیاز را آراد بـرایتان 

آمـاده می سـازد و تـنها کافیست زمـان بـگذارید و طـبق دسـتورالـعمل 

ما حرکت کنید. 

همینقدر بـدانید که چـون سـال هـا بـه تـاجـرپـروری مـشغولیم نـسخه 

پیشنهادی مـان بـه گـونـه ای نیست که مـردم عـادی نـتوانـند از پـس 

آن بــر بیایند بلکه بــرعکس هــر کسی بــا هــر تــوانی و بــا هــر میزان 

زمـان و انـرژی که بـگذارد می تـوانـد تـاجـر شـود و نـمونـه هـای مـوفـق 

ما درستی سخنمان را اثبات می کند. 



اول تاجر شوید بعد تجارت کنید. 

پـس در مـرحـله قـبل تـاجـر شـدن شـما تثیبت شـد امـا تـا زمـانی که 

تـامین کننده نـداشـته بـاشید و خـریداری نـباشـد هـر چـقدر هـم تـاجـر 

باشید تجارتی انجام نداده اید. 

حتما کلمه رودخانه را شنیده اید. 

به طور مثال زاینده رود اصفهان را مثال می زنم. 

زاینده رود اگـر حتی آبی هـم در آن نـباشـد بـاز هـم زاینده رود اسـت 

و باز هم همان رودخانه است. 

اما جلوه اصلی اش زمانیست که آب در آن جریان داشته باشد. 

یک مـعلم حتی اگـر شـاگـردی هـم نـداشـته بـاشـد بـاز هـم مـعلم اسـت 

و یک بـنا حتی اگـر سـاخـتمانی در دسـت سـاخـت نـداشـته بـاشـد بـاز 

هم بناست. 

پــس در قــدم اول مــا از شــما تــاجــر می ســازیم یعنی صــفر تــا صــد 

پیش نیازهـا را در شـما ایجاد می کنیم که اگـر مـانـند زاینده رود آب 



بـه جـریان افـتاد واقـعا تـوان مسیردهی این آب را داشـته بـاشـد و یا 

اگـر بـرای آن مـعلم شـاگـردی آمـد بـتوانـد تـدریس کند و یا بـرای بـنا 

ساختمانی پیشنهاد شد بتواند بسازد. 

پــس در قــدم اول مــانــند یک تــربیت مــعلم یا فنی و حــرفــه ای که 

انــسان هــا را بــرای آن شــغل آمــاده می ســازنــد مــا هــم شــما را بــرای 

تاجر شدن آماده می کنیم. 

دقیقا مشکل ذهنی خیلی هــا از همین جــا شــروع می شــود که بــر 

این عقیده اند که اول باید تجارت کنند تا بعد تاجر شوند. 

مـــثل اینست که آب زیادی را در یک مسیری که پیشتر رودخـــانـــه 

نـبوده بـه جـریان بیندازیم بـعد بـگوییم در طـول زمـان اینجا رودخـانـه 

می شـــود و یا بـــرای کسی که مـــعلم نیست شـــاگـــردانی بـــفرســـتیم 

خــلاصــه از این فــرد هــم معلمی در می آید و یا کسی که از بــنایی 

سـرشـته ای نـدارد را سـاخـتمان هـای مـتعددی بسـپاریم آخـر سـر بـنا 

می شـود در حـالیکه شـاید اینگونـه هـم بـشود امـا چـه خـسارت هـا و 

تلفات زیادی در این مسیر باید داد تا آن اتفاق درست بیفتد. 



پیدا شدن تامین کننده و خریدار 

حـال که این فـرد را تـاجـر کردیم کافیست بـرایش یک تـامین کننده 

و یک خریدار یا همان مشتری پیدا کنیم. 

چون تجارت را می داند به راحتی تجارتش را انجام می دهد. 

مـانـند دکتری که طـبابـت را یاد گـرفـته و بـا آمـدن اولین مـریض هـم 

کارش را آغــاز می کند و وقتی دکتر شــده اســت دیگر نــگرانی بــرای 

دکتری کردن نـدارد نـهایتش دو سـه بـار اول کمی اسـترس دارد که 

آن هم به کمتر از یک ماه از بین می رود. 

احـتمالا می دانید اکثر دکترهـا و پـرسـتاران روزهـای اول کارشـان بـا 

دیدن خـــون از حـــال می رفـــتند امـــا نـــهایتا بـــه یک مـــاه نشـــده این 

حـالـت از بین رفـت و جـلوی چـشمشان هـم کسی تیر بـخورد دیگر 

آن حــالــت غــش و ضــعف را پیدا نمی کنند در حــالیکه دیگران هــر 

بار با چنین حالتی مواجه شوند ممکن است از حال بروند. 

پیدا کردن تامین کننده و مشتری هم دو حالت دارد. 



حـــالـــت اول اینست که آراد بـــرنـــدینگ طـــبق آمـــوزش هـــایی که در 

حین تـجارت بـه شـما یاد می دهـد شـما را بـا روش هـای رایگان پیدا 

کردن مشتری و تامین کننده آشنا می کند. 

دو تکنیک اصلی برای این حالت رایگان وجود دارد: 

۱. برندسازی های رایگان 

۲. رسانه مستقل 

دربـــاره جـــزییات این مـــوضـــوعـــات در مـــقالات آتی بیشتر خـــواهیم 

نـوشـت اماـ همینقدر بـدانید که می تـوانید تـجارت را حتی بـدون آراد 

هم شروع کنید و از روش های رایگان وارد شوید. 

حالت دوم استفاده از ظرفیت های پروموشن آراد است. 

پروموشن به معنای ارتقاست. 

یعنی بـــالا آوردن یک بـــرنـــد که قـــالـــبا بـــا روش هـــای تهییجی بـــرای 

جـذب حـداکثری جـامـعه هـدف اعـم از تـامین کنندگـان و خـریداران 

صــورت می پــذیرد و در این تکنیک تــحت هیچ عــنوانی از فــریب، 

دروغ، کلاهـبرداری و امـثال اینها اسـتفاده نمی شـود چـرا که مـا در 



تـجارت مـعتقدیم بـاید یک کار پـایدار انـجام داد تـا مشـتریان مـا بـه 

صـورت کامـلا وفـادار بـا مـا ادامـه دهـند تـا جـایی که بـه نـقل مـدیران 

ارشـد آراد بـرنـدینگ کار بـه جـایی بـرسـد که فـرزنـدان مـا بـا فـرزنـدان 

مشتریان ما هم تجارت کنند. 

در حــالــت اســتفاده از پــرومــوشــن تــمام زیرســاخــت هــای لازم پیدا 

کردن مشــــــتری و نیز تــــــامین کننده را آراد بــــــر عهــــــده می گیرد و 

طبیعتا مـانـند هـر مـوضـوع دیگری که وقتی هـزینه می کنید مـنافـع 

بیشتری بدست می آورید در اینجا نیز همین صورت است. 

آراد بـرنـدینگ ۱۲ پـرومـوشـن مـختلف بـرای تـاجـرانـش طـراحی نـموده 

که در هـــــر یک از آنـــــها کمک می کند تـــــا تـــــاجـــــران ســـــریعتر بـــــه 

سودآوری رسیده و همچنین کارشان به شدت آسان شود. 

تــمام پــول پــرومــوشــن مــتعلق بــه کارمــندان اســت که بــرای تــاجــران 

زحـمت می کشند و هـر چـند خـدمـات تـجاری پـرومـوشـن را در هیچ 

جــای ایران و جــهان پیدا نمی کنید امــا بــا یک مــحاســبه ســاده در 

می یابید که در پروموشن سودی برای آراد نیست. 



سود آراد از کجاست؟ 

چـه در حـالتی که شـما رایگان شـروع بـه تـجارت کنید و یا پـرومـوشـن 

بگیرید و شـروع بـه تـجارت کنید سـودی بـرای آراد نیست هـر چـند 

طبیعتا وقتی پـرومـوشـن دارید سـودتـان چـند ده بـرابـر حـالتیست که 

بخواهید بدون پروموشن تجارت کنید. 

اگـر تـجارت را مـقصد و آراد را جـاده در نـظر بگیرید پـرومـوشـن مـانـند 

وسیله نقلیه است. 

بـــدون پـــرومـــوشـــن که بـــاشید انـــگار می خـــواهید مسیر تهـــران بـــه 

مشهد را پیاده بروید. 

پروموشن یک انگار سوار دوچرخه اید. 

پروموشن دو انگار موتور دارید. 

و همینطور که بـالاتـر می روید در پـرومـوشـن ۱۱ هـواپیما سـوارید و 

در پــرومــوشــن ۱۲ قــسمت وی ای پی هــواپیما یا هــمان بیزنسی یا 

First Class نشسته اید و به مقصد می رسید. 



اما در هیچ کدام از این حالت ها سودی به آراد نرسانده اید. 

ســــود آراد از تــــوافقیست که بــــاید ۱۰ درصــــد از ســــود نــــاخــــالــــص 

تجارتتان را به ما بدهید. 

الــبته جــدای از ۱۰ درصــدی که بــه آراد می پــردازید ۱۰ درصــد هــم 

سـهم بـنگاه تـجاری راهـنما و مـشاور شـماسـت که روی هـم رفـته ۲۰ 

درصـد از سـودتـان را بـه خـودش اخـتصاص خـواهـد داد و ۸۰ درصـد 

باقیمانده متعلق به شماست. 

شیوه دریافت این سود هم بر اساس خوداظهاری شماست. 

آراد سیستم نــظارتی دارد که اگــر اثــبات شــود در خــوداظــهاری تــان 

دروغ گـــفته اید یا اســـناد و حـــساب هـــا را بـــه گـــونـــه ای غیرواقعی 

تغییر داده اید همکاری اش را بـــا شـــما قـــطع خـــواهـــد کرد و یقینا 

ضرر بزرگی خواهید کرد. 

شـاید امـروز که هـنوز وارد تـجارت نشـده اید و طـعم خـوش پـر رنـگ 

آراد را در زنــدگی تــان نچشیده اید این جــمله که آراد بــا شــما قــطع 

همکاری می کند جـلوه ای نـداشـته بـاشـد و بـا خـودتـان بـگویید قـطع 



همکاری می کند که بکند عین خیالـــم نیست امـــا زمـــانی که پـــول 

تـجارت بـه زنـدگی تـان آمـد و مـزه کرد آن وقـت حکم جـدایی شـما از 

آراد برایتان به شدت دردناک خواهد بود. 

جمع بندی 

پـس در ابـتدا هـمه پیش نیازهـا و زیرسـاخـت هـای تـاجـر شـدن را در 

شــــما بــــه وجــــود می آوریم ســــپس بــــه یکی از دو شیوه رایگان یا 

پــرومــوشــن و یا حتی تلفیق آنــها مشــتری و تــامین کننده بــه شــما 

رسـانـده و تـجارت می کنید و ۱۰ درصـد سـهم آراد و ۱۰ درصـد سـهم 

بنگاه تجاری راهنمای خود را می پردازید. 

مــواردی نظیر بــرنــدســازی، رســانــه مســتقل، اطــلاعــات و ارتــباطــات 

تـجاری، تـامین کالا، حـمل بـار و گـمرک و مـسائـل لجسـتیکی، نـقل و 

انـتقال مـالی و مـباحـث مـدیریتی در قـالـب ۸ کمیسیون تخصصی از 



شـــورای سیاســـتگذاری آراد بـــرنـــدینگ بـــرای شـــما پیشنهاد، اجـــرا و 

نظارت می شود. 

در مـقالاتی بـه صـورت کامـلا جـداگـانـه دربـاره هـر یک از وظـایف این 

۸ کمیسیون تخصصی شـورای سیاسـتگذاری صـحبت خـواهیم کرد 

تـا جـایی که تـمام نـگرانی هـایتان از مـوضـوعـات فـرعی تـجارت هـم بـه 

طور کاملا برطرف خواهد شد. 

آنـچه مـهم اسـت اینکه مـطالـب قـرار گـرفـته در کانـال نـه دهـم ثـروت 

در تــجارت اســت را بــا دقــت بــخوانید، گــوش دهید و ببینید تــا بــا 

یقین کامل در راه مقدس تجارت قدم بردارید. 

از اینکه حـــوصـــله می کنید و مـــتن هـــای طـــولانی نـــویسنده را می 

خـــوانید از طـــرف خـــودم و تیم هـــمراهـــم از شـــما بـــزرگـــواران کمال 

تشکر و امـتنان را دارم و امیدوارم همین مـتن هـا دریچه ای شـود 

بـه سـوی پیشرفـت اقـتصادی شـما که طبیعتا در یک حـرکت جـمعی 

گسـترده بـه نـجات اقـتصادی کشور عـزیزتـر از جـانـمان ایران منتهی 

خواهد شد ان شاءالله.


