
راهی به سوی ثروت 

ثروت را همه می شناسیم و در همه عصر و زمانه ها ثابت است. 

ثـــروت یعنی طـــلا، نـــقره، زمین، ملک و هـــر کالایی که بـــشود آن را 

قیمت گذاری نمود. 

و مـردم ثـروت را دوسـت دارنـد و آن را می خـواهـند امـا اکثرشـان بـه 

آن نمی رسند. 

فقط یک دلیل دارد. 

رسیدن به هر مقصدی نیازمند طی کردن راهیست. 

و اکثر مـردم این راه را نمی شـناسـند و در راه هـای غـلط سـال هـای 

ســال تــلاش می کنند و چــون نمی رســند بــه زمین و زمــان شــاکی 

شـده تـا جـایی که خـداونـد را هـم مـورد سـرزنـش قـرار می دهـند که 

مـــگر نگفتی تـــلاش کن مـــن روزی می دهـــم پـــس چـــرا مـــن که از 

صـبح خـروس خـوان تـا بـوق سـگ کار می کنم اینچنین هشـتم گـرو 

نهم شده اینجاست که منادی ندا می دهد: 



راَطَ الْمسُْتقَِيمَ اهْدِنَا الصِّ

مـــگر در هـــمان اولین ســـوره ای که بـــرای هـــدایتتان فـــرســـتادم در 

اولین دعــا و درخــواســتی که بــه شــما یاد دادم و هــر روز مکلفتان 

کردم که حــداقــل ۱۰ بــار در نــمازهــای روزانــه تــان از مــن بــخواهید 

نگفتم اول راه مستقیم را پیدا کنید؟ 

تو تلاش کردی برای پیدا کردن ثروت اما از چه راهی؟ 

آیا از راه مستقیمش؟ 

شـما در جـاده تهـران بـه شـمال بیندازید هـر چـقدر هـم تـلاش کنید 

آیا به مشهد می رسید؟ 

چــــه انــــتظار بیهوده ایست که مــــا انــــسان هــــا داریم از تــــلاش در 

مسیری که خــداونــد ثــروتی در آن قــرار نــداده اســت و بــعد شــاکی 

هستیم چرا ثروتمند نشدیم؟ 

چـــــقدر از آیات و روایات بـــــه مـــــا گـــــفتند که ای مســـــلمانـــــان اجیر 

دیگران نـشوید روزی تـان محـدود خـواهـد شـد و مـا دوبـاره بی اعـتنا 

به کلام فرستادگان خدا در صف های استخدامی می ایستیم. 



آیا انـتظار داریم خـداونـد بـگوید آفـرین بـنده مـن که خـلاف گـفته مـن 

عمل می کنی و من هم باید ثروتمندت کنم؟ 

چرا؟!!! 

خداوند نه بار در کتابش ما را به تجارت فراخوانده است. 

پیامـبر خـدا زمـانی که بـه مـعراج رفـت اسـراری را از سـمت خـداونـد 

آموخت که یکی از آنها این بود. 

فـــردای روزی که پیامـــبر از مـــعراج بـــازگشـــت یاران را کنار خـــویش 

جمع کرد و فرمود خزانه های علم پروردگارم بر من گشوده شد. 

و یکی از مــواردی که از خــزانــه هــا بــرای یاران آشکار نــمود این بــود 

که فـرمـود: روزی بـر ۱۰ قـسم اسـت که ۹ قـسم آن در تـجارت اسـت 

و ۱ قسم در سایر شغل ها. 

این ســـخن یعنی اینکه هـــر کسی که خـــواهـــان روزی و ثـــروت زیاد 

خــداونــد اســت بــه ســمت تــجارت بــرود و هــر کسی هــم که نــرفــت 

دیگر اعــتراض نکند چــرا ثــروتــم کم اســت و خــدا بــه مــن تــوجهی 

ندارد که من راه را به شما نشان دادم و خودتان نرفتید. 



تجارت بی سرمایه یا باسرمایه 

حالا دو حالت داریم. 

کسی هسـت که سـرمـایه دارد و می تـوانـد مـحصولی که می خـواهـد 

تــــجارت کند را بــــه حجــــم زیاد خــــریداری نــــماید و در طــــول زمــــان 

بفروشد که در این حالت نیاز به خیلی از موضوعات ندارد. 

این فـــــرد چـــــند ده یا چـــــند صـــــد میلیارد تـــــومـــــان می گـــــذارد و 

مـــحصولاتی که می خـــواهـــد بـــر روی آنـــها تـــجارت کند را می خـــرد 

ســپس دفــتری در یک کشور خــارجی می گیرد و آنــجا هــم چــندین 

میلیارد تـومـان مـاهیانـه هـزینه می کند و صـادرات مـحصولـش را بـه 

زیبایی و کاردرستی انجام می دهد. 

یک تیم مـــــنظم فـــــروش و بـــــازاریابی هـــــم اســـــتخدام می کند تـــــا 

تجارتش را رشد دهند. 

این می شـــود تـــجارت بـــا ســـرمـــایه که شیوه اکثر تـــاجـــران قـــدیمی 

همین است و عموما مخصوص آقازاده ها و ژن خوب هاست. 



تجارت بی سرمایه 

اگــر فــقط تــجارت بــا ســرمــایه را بــخواهیم بــه مــردم پیشنهاد دهیم 

طبیعتا بیش از ۹۹ و نـــه دهـــم درصـــد مـــردم و شـــاید بیشتر تـــوان 

انجام تجارت را به این سبک ندارند. 

چــند درصــد مــردم می تــوانــند چــند ده یا چــند صــد میلیارد تــومــان 

پـول نـقدشـان را در تـجارت بـگذارنـد و چـندین سـال هـم صـبر کنند 

تا تجارتشان در یک کشوری جا بیفتد؟ 

درسـت اسـت که بـعد از این صـبر سـودهـای چـند ده بـرابـری هـمان 

پـول بـه آنـها بـاز می گـردد امـا کف دسـت بـاید مـو داشـته بـاشـد تـا 

بشود آن را کند یا نه؟ 

پـــس پیشنهاد تـــجارت بـــا ســـرمـــایه پیشنهادی نیست که مـــردم را 

بتوان به کمک آن رشد داد. 

بـــاید راهی بـــه ســـوی ثـــروت از طـــریق تـــجارت پیدا کرد که بـــدون 

سرمایه بشود تجارت کرد. 



و این راه را پیامبر خدا صلی الله علیه و آله به ما یاد داده است. 

تاجری بدون سرمایه 

پیامـبر خـدا پیش از آنکه مـردم او را بـه پیامـبری بـشناسـند و قـبل از 

اینکه حتی مبعوث شود در میان مردم لقبی داشت. 

آیا این لقب را می شناسید؟ 

درست است: محمد امین 

پس امین یک لقب بود که به کلمه محمد متصل شده بود. 

آیا می دانید این لقب را پیامبر از چه راهی بدست آورده بود؟ 

آنـها که بـه پیامـبر خـدا تـهمت و افـترا می زنـند و وجـود مـبارکشان را 

چــوپــان می خــوانــند فــردای قیامــت بــاید پــاســخگو بــاشــند چــگونــه 

ممکن اســـت جـــوانی که لـــقب امین را هـــمراه داشـــته و ســـرآمـــد 

جـــوانـــان قبیله قـــریش بـــوده آنـــهم قبیله ای که بـــه شـــغل تـــجارت 

مـعروف بـوده انـد بـا پـدری که عـبدالله نـام داشـت و در سـفر تـجاری 



بــه شــام از دنیا رفــت و عــمویی که ابــوطــالــب نــام داشــت و او را در 

سـفرهـای تـجاری بـه شـام و مـصر هـمراه خـویش می بـرد و پـدربـزرگی 

که عـبدالـمطلب اسـت و بـزرگ کاروان هـای تـجاری قـریش اسـت و 

بـا همسـری که خـدیجه سـلام الله علیها نـام دارد و بـزرگـترین تـاجـر 

عـرب اسـت بـا بیش از هشـتاد هـزار شـتر که بـارهـای تـجاری اش را 

جابجا می کردند چوپان باشد؟ 

تـمام تـاریخ نـویسان تـصدیق کرده انـد که شـغل پیامـبر خـدا تـجارت 

بـوده اسـت و رشـد تـجاری اش را مـدیون لقبی بـوده که از نـوجـوانی 

بـدسـت آورده اسـت و حتی بـرخی از تـاریخ نـویسان هـمچون طـبری 

و یعقوبی آورده انـد که پیامـبر این لـقب را از کودکی از سـمت عـرب 

دریافت کرده است. 

به لقبی که در تجارت به ایشان اعطا شده بود برند می گویند. 

در حقیقت امین لـقب تـجاری پیامـبر خـداسـت که پیش از نـبوت از 

سوی مردم دریافت نموده بودند. 

حال تعریف برند را به زبان امروزی می شکافیم. 



برندسازی چیست؟ 

بــه تــعریف مــتخصصان بــرنــدســازی بــه مجــموعــه ای از فــعالیت هــا 

گـفته می شـود که مـوجـب می شـود جـامـعه هـدفی که مـد نـظرتـان 

است شما را به آن برند بشناسند. 

آن چیزی که شـما دربـاره خـودتـان می گـویید بـرنـد شـما نیست بلکه 

برند شما آن چیزیست که مردم درباره شما می گویند. 

به طور مثال بانک ملی می گوید:  

هر جا سخن از اعتماد است نام بانک ملی ایران می درخشد. 

و این جـمله را صـدهـا هـزار بـار از طـریق رسـانـه هـا بـه گـوش مـردم 

رسانده است. 

ســوال اینجاســت که آیا مــردم بــر این بــاورنــد که هــر جــا ســخن از 

اعتماد است نام بانک ملی ایران می درخشد؟ 

اگـر مـردم چنین دیدگـاهی بـه بـانک ملی داشـته بـاشـند یعنی بـرنـد 

بانک ملی اینست و اگر نداشته باشند حرف مفتی بیش نیست. 



تاثیر برندسازی 

حــال که بــرنــد را تــا حــدی شــناختید بــاید تــاثیر بــرنــدســازی را در 

تجارت بدون سرمایه بدانید. 

شـما زمـانی که نـزد مـردم شـناخـته شـده نـباشید وقتی بـخواهید دو 

کیلو سیب زمینی بخــرید بــاید اول پــولــش را بــپردازید بــعد آن را از 

مغازه خارج کنید اما اگر شناخته شده باشید هم همین است؟ 

آورده انـد که جـمیله مـلعونـه همسـر ابـولهـب که عـموی پیامـبر بـود 

ســرمــایه زیادی از ســوی ابــولهــب که از قــضا او هــم تــاجــر بــود در 

اختیار داشـــت که بـــه احـــتمال زیاد بـــخش هـــایی از تـــجارت هـــای 

ابــــولهــــب را در فیلم سینمایی محــــمد رســــول الله ســــاخــــته مجید 

مجیدی تماشا نموده اید. 

جـمیله که جـاری آمـنه مـادر پیامـبر خـدا بـود و بـاردار نمی شـد پـس 

از آنکه آمـنه بـه محـمد صلی الله علیه و آلـه آبسـتن شـد و او را بـه 

دنیا آورد کینه و حسادت غلیظی از پیامبر خدا به دل گرفت. 



و بــزرگــواران می دانــند که اگــر یک جــاری کینه ای بــه جــاری دیگر 

بگیرد جنگی تمام عیار در خانواده رخ می دهد. 

امـا چـنان بـرنـد تـجاری پیامـبر خـدا پـررنـگ بـود که جـمیله بـا هـمه 

دشمنی هـایی که در قـلبش نسـبت بـه او داشـت هـر زمـان پیامـبر از 

او کالایی می خــواســت بــدون آنکه مــطالــبه پــول کند کالایش را در 

اختیار رسـول خـدا قـرار می داد و بـارهـا پیش آمـده بـود که خـودش 

ســـرمـــایه ای داشـــت و نمی دانســـت چـــگونـــه از آن ســـود کند و بـــا 

پیامـبر خـدا مـشارکت تـجاری می نـمود تـا تـجارت از پیامـبر بـاشـد و 

سرمایه از او و در سودش شریک شود. 

فکر می کنید چــرا بــا وجــود آنــهمه بــغض و کینه ای که بــه پیامــبر 

داشــت در تــجارت هــا پــول و کالایش را در اختیار رســول خــدا قــرار 

می داد؟ 

بـه خـاطـر اینکه اولا پـول را بـه شـدت دوسـت می داشـت و در ثـانی 

یقین داشـت که محـمد امـانـتدار اسـت و خیانـت نمی کند از اینرو 

حاضر می شد بغض و کینه اش را در این مورد نادیده بگیرد. 



اینها را گـــفتم تـــا بـــگویم اگـــر شـــما بـــرنـــد شـــوید هـــم تـــامین کننده 

مــحصولــتان بــدون آنکه پــولی از شــما بــخواهــد کالایش را بــه شــما 

داده و هـــم مشـــتری مـــحصولـــتان بـــدون آنکه مـــحصول را از شـــما 

بگیرد پولش را به حسابتان واریز می کند. 

اینجا هم پول دستتان است و هم محصول. 

بـعد از اینکه پـول و مـحصول دسـتتان بـود مـحصول را بـه مشـتری و 

پول را به تامین کننده می دهید اما نه همه پول را. 

بخشی از پــول را بــه تــامین کننده می دهید و بــخش دیگری را بــه 

عنوان سود نزد خودتان نگه می دارید. 

آراد بـرنـدینگ بـه همین دلیل نـام بـرنـدینگ بـه مـعنای بـرنـدسـازی را 

انـتهای نـامـش قـرار داده تـا مـردم بـدانـند راه تـجارت بـدون سـرمـایه 

بــرنــد شــدن اســت و ســال هــا تــخصصش را جــمع کرده تــا بــا بــرنــد 

کردن تجارت ها را رشد دهد. 

۱۰ درصــد از ســودی که بــه حــساب خــودتــان رفــت، مــتعلق بــه آراد 

است و باید به ما پرداخت نمایید تا همکاری مان تداوم یابد.


