
خدمات آراد به تاجران 

آراد بــرنــدینگ خــدمــات مــتعددی را بــه تــاجــرانــش ارائــه می کند تــا  

آنها نیز برای مشتریان و تامین کنندگان پروموت ایجاد نمایند. 

پـــرومـــوت کردن یعنی ارتـــقا دادن و تهییج کردن بـــه گـــونـــه ای که 

موجب افزایش فروششان شود. 

تبلیغات نوعی پروموشن است. 

برندسازی نوع دیگری از پروموشن است. 

پروموشن ها موجب رشد تجارت تاجران می گردد. 

مــا بــرای اینکه بــتوانیم قــدرت تــاجــرانــمان را افــزایش دهیم و بــرای 

جـامـعه هـدف آنـها پـرومـوشـن ایجاد کنیم خـدمـاتی عـرضـه می داریم 

که هر یک از آنها کارآیی خاص خودشان را دارند. 

این خــدمــات در قــالــب ۱۳ مــورد در ۱۲ پــرومــوشــن جــداگــانــه ارائــه 

شـــده و هـــر یک کارآیی مـــنحصر بـــفرد خـــود را در عـــرصـــه تـــجارت 

داخلی یا صادراتی و یا هر دوی آنها دارد. 
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۱. پست مهمان تجارتخانه 

این خــدمــت بــه هــمه تــاجــران آرادی ارائــه می شــود و بــرای تــجارت 

داخلی کاربرد دارد. 

هـر هـفته تـعداد مشخصی مـحتوا بـر روی تـجارتـخانـه آراد بـرنـدینگ 

که یک ســایت مــعتبر و پــرقــدرت از نــظر جــایگاه در گــوگــل اســت 

تـوسـط کارمـندان مـا بـرای تـاجـران آرادی نـوشـته و قـرار می گیرد تـا 

مشـتریان آن مـحصول تـاجـر مـا را پیدا کرده و بـا او ارتـباط بگیرنـد و 

مذاکره تجاری آغاز شود. 

۲. سایت طراحی شده با گرافیک 

داشـتن سـایت بـرای تـاجـران جـز الـزامـات ابـتداییست تـا هـم بـتوانـد 

مـــحصولاتـــش را در آن ســـایت نـــمایش دهـــد و هـــم اعـــتبار لازم را 

بدست آورد که ما این کار را برای تاجرانمان انجام می دهیم. 



۳. پک زیرساخت 

یک تاـجـر باـید زیرساـخـت هـایی بـرای تـجارتـش داشـته باـشـد تاـ وقتی 

یک مشــتری یا تــامین کننده بــا او ارتــباط می گیرد نــشان دهــد در 

امر تجارت بسیار حرفه ای رفتار می کند. 

این زیرسـاخـت هـا مـواردی نظیر کاتـالـوگ، کمپانی پـروفـایل، کارت 

ویزیت، فــاکتور و پیش فــاکتور و مــوارد تخصصی دیگری را شــامــل 

می شـود که بـه هـمراه لـوگـوی تـجاری بـه تـاجـر داده می شـود تـا از 

آنها در تعاملات تجاری اش استفاده نماید. 

پک زیرســاخــت بــه دو دســته داخــلی و صــادراتی تقسیم می شــود 

که هـــر کدام از آنـــها بســـته بـــه نـــوع تـــجارت تـــاجـــران آرادی مـــورد 

استفاده قرار می گیرد. 

دقــت کنید اگــر پک زیرســاخــت صــادراتی را نــداشــته بــاشید ســطح 

اعــتماد مشــتری بــه شــما پــایین می آیید و بــه احــتمال زیاد تــعداد 

قابل توجهی از مشتریان خود را از دست می دهید. 



4. ارتباط با نمایندگان خارجی 

ظــرفیت نــمایندگــان خــارجی آراد بــرنــدینگ تــنها بــرای آن دســته از 

تاجرانی که می خواهند در صادرات فعالیت نمایند باز است. 

الـــبته بـــه این مـــعنا نیست که این دســـته از تـــاجـــران نمی تـــوانـــند 

تـــجارت داخـــلی انـــجام دهـــند امـــا تـــاجـــرانی هـــم هســـتند که فـــقط 

تـــجارت داخـــلی فـــعالیت می کنند و صـــادرات فـــعالیت نـــدارنـــد در 

نتیجه این دســـته ارتـــباطی بـــا نـــمایندگـــان خـــارجی آراد بـــرنـــدینگ 

نـــــدارنـــــد و نکته دیگر که لازم بـــــه ذکر اســـــت اینکه اطـــــلاعـــــات 

نـمایندگـان خـارجی در کانـال مـخصوص تـلگرامی قـرار می گیرد که 

راه ارتــباطی نــمایندگــان خــارجی از طــریق واتــساپ و تــلگرام را در 

اختیار شما قرار می دهد. 

نـمایندگـان خـارجی زمـانی که شـرایط شـما را بـرای سـودشـان مـناسـب 

ببینند حـتما بـر روی تبلیغات، فـروش و بـازاریابی مـحصول شـما در 

کشورشان کار می کنند و این یعنی ورود شما به صادرات. 



5. پرزنت برای نمایندگان خارجی 

مـا در قـالـب میتینگ هـایی در بسـتر نـرم افـزار گـوگـل میت سـاعتی 

را بـرای پـرزنـت مـحصولـتان اخـتصاص می دهیم و این میتینگ بـه 

نـمایندگـان خـارجی اطـلاع رسـانی می شـود و کسانی که عـلاقـه مـند 

به محصول شما باشند در آن حاضر می شوند. 

الـبته آراد تعهـد دارد که هـمواره حـداقـل تـعداد مشخصی را بـه این 

میتینگ بیاورد تا پرزنت شما را درباره محصولتان ببینند. 

در انـتهای میتینگ شـماره تـماس خـود را بـه حـاضـران میتینگ داده 

و نــمایندگــان خــارجی عــلاقــه مــند بــه تــجارت مــحصول شــما که در 

حقیقت قــصد وارد کردن این مــحصول بــه کشورشــان را دارنــد بــا 

شما ارتباط برقرار می نمایند. 

پــرزنــت مــحصولات یکی از جــذابــترین خــدمــات آراد بــرنــدینگ در 

صــادرات مــحصولات ایرانیست که هیچ شــرکتی در ایران و جــهان 

چنین ظرفیتی را به وسعت تمام دنیا ندارد. 



6. تولید محتوا و رپورتاژ خبری 

یکی از خــدمــاتی که بیشتر در تــجارت داخــلی کاربــرد دارد اینست 

که ســـایت تـــاجـــران آرادی تـــبدیل بـــه یک ســـایت بـــرنـــد شـــود تـــا 

مشتریان زیادی را جذب نماید. 

بــرای اینکه یک ســایت بــرنــد و پــربــازدید شــود دو کار اســاسی بــاید 

انجام شود که ما هر دو کار را برای تاجرانمان انجام می دهیم. 

۱. بر روی آن سایت تولید محتوای تخصصی صورت گیرد. 

۲. یک ســایت مــعتبر بــه این ســایت تــاجــر لینک بــدهــد و او را در 

سایت خودش معرفی کند. 

به این حرکت رپورتاژ خبری گفته می شود. 

مـا این کار را بـا سـایت مـعتبر آراد بـرنـدینگ انـجام می دهیم یعنی 

یک رپـورتـاژ خـبری در سـایت آراد بـرنـدینگ درسـت می کنیم و بـه 

ســایت تــاجــر لینک می دهیم و این عــمل را در طــول هــر هــفته بــا 

محتواهای جدید و رپورتاژهای متنوع تکرار می کنیم. 



7. تبلیغات داخلی و صادراتی 

آراد بـــرنـــدینگ در تـــلگرام کانـــال هـــایی دارد که فـــعالان اقـــتصادی 

داخــلی و نــمایندگــان خــارجی اش در آن عــضو هســتند و هــر هــفته 

تبلیغات مشخصی از تاجرانش در این کانال ها قرار می دهد. 

اگـر تبلیغات را بـه زبـان فـارسی و در کانـال فـعالان اقـتصادی ایرانی 

قـرار دهـد بـه آن تبلیغات در کانـال هـای تـجارت داخـلی گـفته و اگـر 

همین تبلیغات را بــه زبــان هــای خــارجی بــرای نــمایندگــان خــارجی 

قــرار دهــد تبلیغات در کانــال هــای صــادراتی گــفته می شــود که در 

حال حاضر به ۱۰ زبان زنده دنیا این کانال ها فعالیت می کنند. 

۸. داشتن منتور صادراتی 

زمـانی که فـعالان اقـتصادی می خـواهـند بـا خاـرجی هاـ ارتـباط بگیرنـد 

یقینا نیازمـند یک مـترجـم هسـتند تـا بـتوانـند بـا خـارجی هـا صـحبت 



کنند امـا واقعیت امـر اینست که اکثر مـترجـمان هیچ سـررشـته ای 

از تــــجارت نــــدارنــــد و بــــه همین دلیل مــــوجــــب جــــوش نــــخوردن 

معاملات تجاری می شوند. 

مـا در آراد بـرنـدینگ از مـترجـم بـرای تـجارت بـا خـارجی هـا اسـتفاده 

نمی کنیم بلکه منتورهای صادراتی داریم. 

مـنتورهـای صـادراتی کسانی هسـتند که خـودشـان تـاجـرنـد و صـفر تـا 

صـــد تـــجارت را می دانـــند و از قـــضا بـــه یک یا چـــند زبـــان خـــارجی 

مسـلط هسـتند و این افـراد در کنار یک تـاجـری که مسـلط بـه زبـان 

نیست قـــرار می گیرنـــد و مـــذاکرات تـــجاری اش بـــا خـــارجی هـــا را 

اصطلاحا کوچ یا همان مربیگری می نمایند. 

امـا فـرق مـنتور بـا مـربی در اینست که مـربی بیرون زمین ایستاده و 

می گـوید این کار را بکن آن کار را نکن و حتی ممکن اسـت چیزی 

از آن ورزش نـــدانـــد امـــا مـــنتور خـــودش داخـــل میدان اســـت و بـــر 

تـجارت هـم اشـراف دارد و خـودش هـم تـجارت می کند پـس زیر و 

بم تجارت را به طور کامل می شناسد و بسیار اثرگذار است. 



۹. کارگروه حضوری با نمایندگان 

آراد تـنها بـه ارتـباط مـجازی بـا نـمایندگـان خـارجی خـود بـسنده نکرده 

اســت بلکه از آنــها دعــوت می کند تــا بــه ایران بیایند و بــه صــورت 

مســتقیم بــا ظــرفیت هــای تــجاری مــحصولات تــاجــران آرادی آشــنا 

شـونـد و هـر هـفته شـاهـد حـضور تـعدادی نـماینده خـارجی در ایران 

هسـتیم و زمـانی که این عـزیزان خـارجی مـان بـه ایران می آیند بـه 

تـاجـرانـمان اطـلاع می دهیم که فـلان نـماینده از فـلان کشور بـرای 

خـرید این دسـته از مـحصولات بـه ایران آمـده اسـت و اگـر تـمایل بـه 

نشسـت حـضوری چهـره بـه چهـره بـا او را دارید تشـریف بیاورید و از 

نزدیک در حضور منتور صادراتی با نماینده خارجی گفتگو نمایید. 

۱۰. استفاده از ظرفیت لجستیک 

حمل بار از مبدا تا مقصد و کارهای جانبی آن لجستیک نام دارد. 



الـبته لـزومـا این نیست که بـاید هـر بـاری را تـا مـقصد بـرسـانیم امـا 

لجستیک این پتانسیل را دارد. 

هیچ نــگرانی بــرای گــمرک و دریافــت مــجوزهــای تــرخیص و حــمل و 

بیمه و امـــثال اینها در آراد بـــرنـــدینگ وجـــود نـــدارد چـــرا که واحـــد 

لجســتیک مــا صــفر تــا صــد این کارهــا را بــرای تــاجــران آرادی انــجام 

می دهـــد تـــا آنـــها بـــا خیال راحـــت بـــه مـــذاکرات تـــجاری خـــودشـــان 

بپردازند و سودهای بیشتری از تجارت های جدیدترشان ببرند. 

۱۱. بانک اطلاعاتی 

بـــانکی از اطـــلاعـــات تـــماس و مـــشخصات دیگر تـــاجـــران آرادی و 

نـمایندگـان خـارجی آراد بـرنـدینگ مـوجـود اسـت و در اختیار تـاجـران 

قـــرار می گیرد تـــا بـــتوانـــند ارتـــباطـــات گســـترده تـــری را بـــر حســـب 

مـحصول، شهـر یا کشور و سـایر تقسیم بـندی هـا داشـته بـاشـند که 

این امر به تاجران آرادی کمک بسزایی می نماید. 



۱۲. دفاتر خارجی و شو روم ها 

در هـــر کشوری که نـــمایندگـــان خـــارجی آراد بـــرنـــدینگ اقـــدام بـــه 

تاسیس دفتر نموده اند ۳ ظرفیت اصلی وجود دارد. 

۱. محلی برای مذاکره تجاری به صورت حضوری 

۲. شــو روم بــرای نــمایش مــحصولات ســمپل یا هــمان نــمونــه بــه 

فعالان اقتصادی کشور مقصد 

۳. مسیر امنی برای نقل و انتقال مالی و دور زدن تحریم ها 

دفـاتـر خـارجی و شـو روم هـای تـجاری مـا یک ظـرفیت کامـلا مـنحصر 

بـفرد اسـت و ممکن اسـت شـما شـرکت تـجاری را بیابید که در یک 

کشور یا نـهایتا دو ۳ کشور دفـتر داشـته بـاشـد که نـهایتا بـر روی ۵ 

تـــا ۱۰ مـــحصول کار کند امـــا شـــبیه آراد بـــرنـــدینگ که بیش از ۱۶۰ 

دفـتر در بیش از ۱۰۰ کشور داشـته بـاشـد و بـر روی بیش از ۴ هـزار 

مـحصول کار شـود بـه هیچ وجـه نـه در ایران و نـه در سـراسـر جـهان 

پیدا نخواهید کرد پس قدر این ظرفیت را بیشتر از بقیه بدانید. 



۱۳. استفاده از ظرفیت تامین کالا 

اگــر کسی تــولید کننده بــاشــد و در تــجارت وارد شــود طبیعتا نیازی 

به تامین کالا ندارد چرا که کالا را خودش دارد. 

آنکه روابـط گسـترده ای داشـته بـاشـد هـم نیاز بـه تـامین کالا نـدارد 

و طبیعتا خـــودش قـــادر اســـت کالایش را تـــامین نـــماید امـــا گـــروه 

زیادی از مـردم که مـا آنـها را بـه تـجارت دعـوت نـموده و تـشویقشان 

می کنیم تا تجارت کنند هیچ آشنایی با تامین کالا ندارند.  

مــتاســفانــه کارخــانــجات مــا هــم آنــها را بــه رسمیت نمی شــناســند و 

این عزیزان از ورود به تجارت ناامید می شوند. 

اینجاسـت که واحـد تـامین کالای آراد بـرنـدینگ بـه کمک این دسـته 

از تاجران می آید و نگرانی شان را برطرف می نماید. 

امیدواریم تـــوضیحات مـــا دربـــاره خـــدمـــات تـــجاری آراد بـــرنـــدینگ 

شـناخـت بهـتر و جـامـعتری بـه تـاجـران تـازه وارد و کسانی که قـصد 

ورود به تجارت را دارند ارائه نموده باشد.


