
شروع کسب و کارها 

کسب و کارها دو گونه اند: 

۱. شما برای خودتان کار می کنید. 

۲. شما برای دیگران کار می کنید. 

درآمدها هم دو گونه اند. 

۱. درآمدهای زیادی که باعث رشد و پیشرفت در زندگی می شود. 

۲. درآمد محدودی که جز در جا زدن چیزی برای انسان ندارد. 

حال نوع کسب و کار را با نوع درآمد با هم تطبیق دهید. 

شــما هیچ کسب و کاری که بــرای دیگران کار کنید پیدا نمی کنید 

که درآمـد زیادی که بـاعـث رشـد و پیشرفـت در زنـدگی تـان شـود را 

به همراه داشته باشد. 

وقتی بــرای دیگران کار می کنید اگــر بــد بــاشید اخــراج و اگــر خــوب 

بـــاشید رشـــد و پیشرفـــت کارفـــرمـــاســـت و کمتر از ۱ درصـــد حـــالتی 

پیش بیاید که کارفرما قدرشناس باشد و شما را هم رشد دهد. 



برای خودتان کار کنید. 

از نـظر مـا کار کردن بـرای دیگران چـه بـه عـنوان کارگـر یا کارمـند بـه 

هیچ وجه نمی تواند ما را به زندگی مطلوب برساند. 

در کشوری زنـدگی می کنیم که رشـد حـقوق هـا بـه انـدازه زیاد شـدن 

تـورم نیست پـس وضـع کارمـندان و کارگـران روز بـه روز بـدتـر شـده و 

اگر منتظرید تا مسئولین فکری به حالتان کنند منتظر بمانید. 

علف زیر پای آدمی سبز می شود اما اوضاعتان بهتر نمی گردد. 

توصیه ما اینست که برای خودتان کار کنید. 

بـرای محکم کاری مـخصوصـا بـرای جـامـعه مـتدینین روایتی از امـام 

صادق علیه السلام برایتان نقل می کنیم. 

مَنْ آجَرَ نفسَهُ فقد حَظرََ علی نفسِهِ الرَّزقَْ 

کسی که خود را اجیر دیگران کند روزی اش را بسته است. 

یاران پرسیدند چرا باید این اتفاق بیفتد؟ 


َّهِ الذّي آجَرهَُ  فرمودند: و ما أصابَ فيهِ فهَوُ لرب



چــگونــه بــه سختی نیفتد در حــالیکه پــروردگــارش هــمان کسیست 

که اجرش را می دهد؟ 

از نـــگاه مـــعصومین علیه الســـلام کارمـــندی و کارگـــری هـــمان اجیر 

شـــدن اســـت و اگـــر بـــه کارمـــندان و کارگـــران بـــگوییم شـــما اجیر 

دیگرانید بـــه آنـــها بـــر می خـــورد از اینرو کلمه ای بـــه نـــام کارمـــند و 

کارگـر بـرایش انـتخاب کرده انـد که لـطافـت بیشتری داشـته بـاشـد در 

حـالیکه حقیقت هـمانسـت که اجیر دیگران شـده انـد و بقیه بـازی 

با کلمات است. 

پس بهترین کار آنست که انسان برای خودش کار کند. 

طـبیـعـتـا کـسی کـه بـــــــرای خـــــــودش کـار می کـنـد انـــــــتـظـار روزی را از 

پروردگارش دارد نه از کارفرمایی که بخواهد اجیرش شود. 

و می تـــوانـــد بـــا تـــدابیری شـــغلش را ارتـــقا دهـــد و آینده اش را بـــه 

همت و عرضه خودش گره بزند. 

بــا اســتراتــژی هــا و پــلن هــای مــختلف پــول بیشتری را بــا زحــمت و 

مشقت کمتری به سمت زندگی اش روانه سازد. 



رئیس خود بودن سرمایه می خواهد. 

طبیعتا وقتی قــرار اســت رئیس و آقــای خــودت بــاشی نیاز اســت تــا 

سـرمـایه ای داشـته بـاشی امـا وقتی می خـواهی اجیر دیگران شـوی 

نیاز به سرمایه اولیه نداری. 

حال انتخاب با توست و کسی نمی تواند شما را مجبور نماید. 

امــا اگــر قــصد داری اربــاب نــداشــته بــاشی و اختیار دســت خــودت 

باشد باید سر کیسه را شل کنی و این امری اجتناب ناپذیر است. 

حــــال در هــــر شغلی که رئیس خــــودت بــــاشی این ســــرمــــایه اولیه 

متفاوت است. 

حتی یک رانــنده تــاکسی اینترنتی بــاید ســرمــایه اولیه ای بــه انــدازه 

یک پــراید ضعیف را داشــته بــاشــد که حــداقــل چــند صــد میلیون 

تومان است. 

و یا اگــر کسی بــخواهــد مــغازه ای راه بیندازد بــاید نــزدیک بــه نیم 

میلیارد تومانی هزینه کند. 



محـل تـاسـف اسـت که بـا سـرمـایه هـای زیادی که مـردم می گـذارنـد 

بــه شــغل هــای جــذابی هــم نمی رســند و درآمــدهــای بــالایی هــم 

نـدارنـد امـا نکته اینجاسـت که اکثر آنـها راه درسـت را نمی شـناسـند 

و از طرفی دنبال پیدا کردن راه درست هم نیستند. 

بـدتـر آنکه وقتی عـالـم خیرخـواهی در اقـتصاد می خـواهـد راه را بـه 

آنها نشان دهد از او نمی پذیرند. 

خداوند نه دهم ثروت را در تجارت قرار داده است. 

اگــر آراد نــباشــد و کسی بــه شــما بــگوید بیا و تــجارت کن پیشفرض 

ذهنی ات از شروع تجارت داشتن چه میزان سرمایه اولیه است؟ 

حداقل چند ده میلیارد تومانی متصور می شوی. 

حـال اگـر کسی بـگوید بـا تکنیکی بـه نـام بـرنـدینگ بـا مـبالـغ بسیار 

پایین از ۱۸ میلیون تومان هم تاجر می شوی چه نظری داری؟ 

اگـر کسی بـر این مـطلب بیفزاید و بـگوید آراد بـرنـدینگی هسـت که 

هیچ هــزینه ای بــرای آمــوزش هــا نمی گیرد و حتی طــرحی بــه نــام 

پــرومــوشــن نیم دارد که رایگان شــما را وارد تــجارت می کند و هــر 



زمـان که بـه سـود رسیدید ۱۰ درصـد از تـجارت شـما می خـواهـد چـه 

خواهید گفت؟ 

مشکل اصلی ما سرمایه اولیه نیست. 

بــاورهــای ذهنی مــاســت که مــانــند یک ســد عــمل می کنند و اجــازه 

نمی دهند ثروت را وارد زندگی خود نماییم. 

با هر سرمایه اولیه ای تاجر شوید. 

۱۲ پـرومـوشـن بـرای بـرنـد نـمودن شـما در تـجارت طـراحی نـمودیم که 

هـــزینه آن صـــرف کارمـــندان متخصصی می شـــود تـــا مشـــتریان و 

تـامین کنندگـان را بـه سـمت شـما تهییج نـمایند و پـرومـوشـن نیم را 

بــرای کسانی که حتی نمی تــوانــند هــزینه حــداقلی را بــپردازنــد قــرار 

دادیم تا کسی بهانه ای برای رها کردن تجارت نداشته باشد.  

امیرالمومنین علی علیه السلام فرمود: 

 تجارت کنید تا از آنچه در دستان مردم است بی نیاز شوید.


