
معنای تغییر 

اینکه می گــــوییم فــــلانی تغییر کرد یعنی چیزی شــــد غیر از آنــــچه 

پیشتر بود. 

لـباسـش را تغییر داد یعنی لـباسی غیر از آنـچه پیشتر پـوشیده بـود 

بر تن کرد. 

کفشش را تغییر داد یعنی کفشی غیر از کفش قبلی به پا کرد. 

تغییر اقتصادی 

زمــانی که در مــباحــث اقــتصادی صــحبت از تغییر بــه میان می آید 

نیز بـه هـمان مـعناسـت که مـا می خـواهیم اقـتصاد امـروزمـان غیر از 

اقتصاد دیروزمان باشد. 

پـــولی که امـــروز بـــه مـــا می رســـد غیر از پـــولی بـــاشـــد که دیروز بـــه 

دستمان رسیده است و این همان معنای تغییر است. 



تغییر مثبت و منفی پولی 

هـــــمه کسانی که در این کشور زنـــــدگی می کنند بـــــه دلیل تـــــورم 

افـسارگسیخته و گـرانی هـای غیر قـابـل درکی که وجـود دارد بـا معنی 

تغییر پـــولی آشـــنایی کامـــل دارنـــد چـــون هیچ دو روزی نیست که 

درآمدها و مخارجمان یکسان باشد. 

هـر سـال حـقوق هـا بـالا می رود و هـر سـال خـرج هـا هـم بـالا می رود 

و یقینا همه ما در حال تغییریم بدون آنکه حتی بخواهیم. 

اما موضوع مهم اینست که تغییر ما منفی است یا مثبت؟ 

تغییر منفی و مثبت چیست؟ 

تغییر منفی یعنی پـولی که امـروز بـه دسـت می آوریم کمتر از پـولی 

باشد که دیروز به دست آورده ایم. 

کسی که سـواد اقـتصادی پـایینی دارد می گـوید پـس در ایران هـمه 

تغییر مـثبت دارنـد چـون عـدد دریافتی شـان بـر حسـب تـومـان روز 

به روز بالاتر می رود. 



بـزرگـوارانی که این مـقالـه را می خـوانید بـاید بـدانید که عـدد بـه ریال 

و تومان ملاک اقتصاد نیست. 

ملاک اقتصاد در جهان طلاست. 

هـمه کشورهـا ارزش پـولـشان را بـه ذخـایر طـلایی که دارنـد مـحاسـبه 

می کنند نــه بــه پــول کاغــذی که دولــت هــا می تــوانــند بــدون هیچ 

قاعده و قانونی آن را چاپ کنند و تورم ایجاد نمایند. 

و الـبته نـه این طـلایی که سـایت هـای مـختلف می گـویند پـولـتان را 

بــه مــا بــدهید و هیچ طــلایی هــم بــه شــما نمی دهــند و فــقط یک 

عــــدد و رقــــم در ســــایت بــــه شــــما نــــشان می دهــــند که بــــه زودی 

کلاهـبرداری عظیمی اتـفاق خـواهـد افـتاد و رنـگ پـول هـایتان را هـم 

نخواهید دید. 

مــنظور از طــلا خــود طــلای واقعی اســت که در دســتانــتان لــمسش 

کنید و جلوی چشمانتان باشد. 

اگــر کارگــر و کارمــند و مــغازه دار هســتید و الــبته از راه حــلال امــرار 

مـــــــعـاش می کـنیـد یـعـنی رشـــــــوه نـمی گیـریـد دزدی نـمی کـنیـد کـم 



فــروشی نــدارید و از روش هــای نــاپــسند اســتفاده نمی کنید یقینا 

تغییرات شـما منفی اسـت چـون کافیست حـقوق امـروز یک کارگـر را 

بـا قیمت طـلای روز مـقایسه کنید بـا حـقوق ۱۰ سـال پیش کارگـر بـه 

قیمت طـــلای هـــمان ۱۰ ســـال پیش تـــا ببینید میزان دریافتی اش 

نسبت به طلا سال به سال کمتر می شود. 

کارمندان و مغازه داران هم وضعی مشابه همین را دارند. 

رانـــندگـــان مـــاشین و آرایشگرهـــا و مـــعلمان و بسیاری از مـــشاغـــل 

خدماتی نیز در چنین وضعیتی هستند. 

اینجاسـت که می بینیم سـفره معیشتی مـردم روز بـه روز تـنگ تـر و 

تــنگ تــر می شــود و انــگار کسی هــم حــواســش نیست که اینهمه 

تــلاشی که از صــبح تــا شــب در محــل کارتــان می کنید فــقط بــرای 

یک تغییر منفی در زندگیست. 

آیا واقــعا ارزشــش را دارد که انــسان عــمرش را بــگذارد بــرای تغییر 

منفی و روز به روز اوضاعش بدتر شود؟ 

یقینا هیچ عقل سالمی حکم به این کار نمی دهد. 



ناچار است چه کند؟ 

وقتی بـحث بـه اینجا می رسـد اکثر مـردم می گـویند خـب این بـنده 

خدا ناچار است چه کند؟ 

یعنی ناچار و مجبور است که روز به روز تغییراتش منفی تر شود؟ 

چه کسی این حرف را زده است؟ 

او می تواند راه درست را در پیش گیرد. 

راهی که ســفارش قــرآن اســت و ۹ بــار در کتاب خــدا آمــده اســت و 

نیز آن قــدر در کتاب هــای حــدیثی شیعه بــه آن تــاکید شــده که در 

اکثر کتب روایی اســـلام، فصلی جـــداگـــانـــه بـــه آن اخـــتصاص داده 

شده است. 

فصلی به نام برتری تجارت بر سایر مشاغل 

پـس این سـخن که بـگوییم تـمام شـغل هـا بـا تغییر منفی هـمراهـند 

سخنی نـادرسـت اسـت و آنـچه درسـت اسـت اینکه مـا تـجارت را رهـا 

کردیم و شد وعده امام صادق علیه السلام که ای کاش نمی شد. 



تجارت همان تغییر مثبت 

وعده ی امام صادق علیه السلام چه بود؟ 

ایشان بارها فرمایش داشتند که: 

ای مردم تجارت را رها نکنید که خوار و حقیر می شوید. 

تــجارت کنید تــا خــداونــد بــه شــما بــرکت دهــد که تــرک تــجارت کار 

شیطان است. 

تــجارت هــمان تغییر مثبتی اســت که تــمام تــاجــران آرادی آن را بــا 

گوشت و پوست و خون درک نموده اند. 

هــر روزی که در تــجارت می گــذرد هــم رشــد مــالی دارید هــم رشــد 

عقلی و رشـدهـای دیگری در تـمام ابـعاد زنـدگی که نـویسنده قـصد 

ندارد در این مقاله به آنها بپردازد. 

پـس اگـر واقـعا می خـواهیم تغییر مـثبت را در زنـدگی مـان ببینیم بـه 

تـجارت بپیونـدیم و مـصداقی شـویم بـر این سـخن امیرمـومـنان علی 

علیه السلام که فرمود: تجارت کنید تا بی نیاز شوید. 



تغییر نیازمند هزینه کردن است. 

هر تغییری نیازمند هزینه کردن است. 

شما بخواهید لباستان را تغییر دهید باید هزینه کنید. 

کفشتان، کیفتان، سـاعـت تـان، مـاشین تـان، خـانـه تـان و هـر وسیله 

دیگری از زندگی تان را بخواهید تغییر دهید باید هزینه کنید. 

حتی اگر بخواهید موی سرتان را تغییر دهید باید هزینه کنید. 

دکور خانه تان را بخواهید تغییر دهید باید هزینه کنید. 

هیچ تغییری بدون هزینه کردن ممکن نیست. 

اکثر مــــردم ایران در مسیرهــــای اقــــتصادی بــــه ســــر می بــــرنــــد که 

تغییرات آنــها رو بــه منفی اســت و اصــطلاحــا ســال بــه ســال فقیرتــر 

می شـونـد حـالا اینکه سـرشـان را مـانـند کبک زیر بـرف کرده انـد تـا 

این موضوع را به فراموشی بسپارند صحبت دیگریست. 

بـاید بـا آمـدن بـه تـجارت تغییر منفی را مـثبت کنیم و بـاید بـرای این 

تغییر منفی به مثبت هزینه کنیم. 



هنر آراد برندینگ چیست؟ 

یقینا وقتی صـــحبت از تـــجارت کردن بـــه میان می آید کسی منکر 

این مــوضــوع نمی شــود که تــجارت شــغل ثــروتــمندان اســت و هــر 

کسی تاجر شود پولدار می شود. 

بـحث بـر روی این مـوضـوع اسـت که تـجارت نیازمـند سـرمـایه زیادی 

است و نیز انسان باید آن را بلد باشد. 

اکثر مــردم می گــویند مــا نیز آن ســرمــایه زیاد را نــداریم و نــه بــلد 

هسـتیم و کسی را هـم نمی شـناسیم که بـه مـا یاد بـدهـد و آنـهایی 

هـم که یاد می دهـند هـزینه هـای زیادی فـقط بـرای آمـوزش تـجارت 

می گیرند و ما از پس این کار بر نمی آییم. 

دقیقا هـــمه ی اینها که مـــردم می گـــویند درســـت اســـت و مـــا هـــم 

نمی خواهیم منکر این حقایق شویم. 

اما سوال اینجاست که نقش آراد برندینگ در این وسط چیست؟ 

هنر آراد برندینگ چیست که به همه مردم می گوید تاجر شوید؟ 



آیا آراد نمی دانـــد که اکثر مـــردم طـــبق آنـــچه گفتیم شـــرایط تـــاجـــر 

شدن را ندارند؟ 

آراد همه اینها را می داند. 

آراد بـــرای حـــل این مـــوضـــوعـــات در قـــدم اول آمـــوزش هـــا را کامـــلا 

رایگان ارائه می دهد. 

نـــه اینکه از امـــروز که این مـــتن را می خـــوانید آمـــوزش هـــای آراد 

رایگان شـده بـاشـد بلکه در طـول ۱۸ سـالی که از عـمرش می گـذرد 

هیچ وقت برای آموزش تجارت پولی از مردم نگرفته است. 

و صـفر تـا صـد آمـوزش را بـه صـورت مـجازی در قـالـب فیلم و صـوت 

ضـــبط شـــده و نیز میتینگ هـــای آنـــلاین هـــر روزه در اختیار مـــردم 

قرار می دهد بدون آنکه ریالی هزینه بگیرد. 

پـس صـفر تـا صـد تـجارت را رایگان در آراد بـرنـدینگ یاد می گیرید 

پس نگرانی و بهانه ای از جهت آموزش و یاد گرفتن نیست. 

می مــانــد بــحث ســرمــایه اولیه زیادی که بــرای شــروع تــجارت نیاز 

است و اصلی ترین دلیل عدم شروع تجارت است. 



با ۱۸ میلیون تومان تاجر شوید. 

چرا نام آراد با برندینگ همراه شده است و شد آراد برندینگ؟ 

چــون آراد از هــمان ابــتدای شــروع کارش دنــبال راهی بــود تــا مــردم 

عادی هم بتوانند تجارت کنند. 

و دید اگــر قــرار بــاشــد مــردم پــولی بــگذارنــد تــا مــحصولی را بخــرنــد 

سـپس بـفروشـند نیازمـند سـرمـایه هـای کلانی اسـت و مـردم قـادر بـه 

پرداخت این هزینه ها نیستند. 

از اینرو بــا کمک علمی بــه نــام بــرنــدینگ شــروع بــه خــلق شهــرت و 

بـرنـد بـرای تـاجـرانـش نـمود تـا نیازمـند پـرداخـت هـزینه هـای خـرید 

مـحصول نـباشـند و تـامین کنندگـان بـدون پـول گـرفـتن بـه اعـتماد بـه 

نام برندشان به آن ها محصول بدهند. 

از ســوی دیگر مشــتری یا هــمان خــریدار هــم بــا مــشاهــده همین 

بـــرنـــدهـــا ابـــتدا پـــول را بـــپردازد ســـپس مـــحصول را بـــعد از مـــدتی 

دریافت نماید و این راهکار از ابتدا جواب داد و ادامه پیدا کرد. 



آراد بـرای رشـد و ارتـقای بـرنـد تـاجـرانـش مـفهومی بـه نـام پـرومـوشـن  

که در دنیای بـرنـدسـازی مـشهور اسـت را مـطرح کرد و ۱۲ پـرومـوشـن 

تعریف نمود که تاجران آرادی از آنها استفاده می کنند. 

پــرومــوشــن مجــموعــه ای از کارهــاســت که کارمــندان آراد بــرنــدینگ 

برای رشد برند تاجران انجام می دهند. 

آراد بـــــرای اینکه بـــــتوانـــــد هـــــزینه هـــــا را پـــــایین بیاورد ســـــودی از 

پــرومــوشــن دریافــت نکرد و ســود خــودش را در جــای دیگری قــرار 

داد از اینرو قیمت پروموشن ها ارزان شد. 

شــما بــا پــرومــوشــن ۱ هــم می تــوانید تــاجــر شــوید و الــبته هــر چــه 

پـرومـوشـن هـا بـالاتـر می رود هـم میزان پـول دریافتی و هـم قـدرت 

تجاری و نیز سرعت رسیدن به پول افزایش می یابد. 

پـرومـوشـن ۱ تـا تـاریخ ۲۶ بـهمن ۱۴۰۳ هجـده میلیون تـومـان اسـت و 

بــعد از آن بــا افــزایش قیمت هــای ســالانــه بــه ۲۷ میلیون تــومــان 

خــواهــد رسید پــس چــه تــا قــبل از ۲۶م و چــه بــعد از آن بــخواهید 

شروع کنید با ۱۸ یا نهایتا ۲۷ میلیون تومان تاجر می شوید. 



سود آراد از کجاست؟ 

آراد از پـرومـوشـن سـود نمی گیرد چـون می دانـد اگـر سـودش را از 

تجارت های شما بگیرد درآمد بیشتری دارد. 

آراد ۱۰ درصـد از سـود تـجارت هـای تـاجـران آرادی را می گیرد که بـا 

خوداظهاری تاجران پرداخت می شود. 

این ده درصـدهـا بـه مـراتـب بیشتر از پـرومـوشـن هـاسـت و بـرای آراد 

می صــرفــد که پــرومــوشــن را ارزان نــگه دارد تــا مــردم بیشتری بــه 

تـجارت و آراد بپیونـدنـد تـا اینکه بـخواهـد از پـرومـوشـن سـود بگیرد و 

تعداد تجارت ها و سودهای حاصله از آن کمتر شود. 

شــبهه ای در ذهــن می آید که اگــر هــمه مــردم بــا آراد تــجارت کنند 

پس چه کسانی بقیه مشاغل مورد نیاز مردم را انجام دهند؟  

در پـاسـخ بـاید بـگوییم مـا وقتی بـه ۱۰۰ نـفر می گـوییم تـجارت کنید 

فــقط ۱ نــفر وارد می شــود و هــر کاری می کنیم ۹۹ نــفر دیگر وارد 

نمی شوند پس نگران بقیه شغل ها نباشید روی زمین نمی ماند.


