
سه مدل فروش محصول 

در مــــقالــــه قــــبل گفتیم بیشترین درصــــد پــــول مــــردم در خــــرید 

مــحصولات اســت امــا مــتاســفانــه در کشور مــا شــغل اکثر مــردم در 

ارائــه خــدمــات اســت و همین دلیل اصلی تــرین تــفاوت کشورهــای 

پیشرفـته و سـرمـایه دار بـا کشورهـای فقیر اسـت که آنـها بـه فـروش 

محصولات متنوع مشغولند و ما به ارائه خدمات. 

حـــال که پـــذیرفتید در راه فـــروش یک مـــحصول قـــدم بـــگذارید تـــا 

ثــروتــمند شــوید بــاید بــدانید که هــر فــروخــتن مــحصولی هــم بــرای 

انسان ثروتمندی به همراه ندارد. 

لازم اســـت بـــدانید که فـــروش مـــحصول ســـه مـــدل اســـت که یک 

مـدل آن اصـلا شـغل نیست و نـوع دیگری از آن یک درآمـد مـتوسـط 

رو بــه بــالا دارد و تــنها یک مــدل اســت که انــسان را بــه ثــروت زیاد 

می رساند که آن سه مدل عبارتند از: 

 C2C - B2C - B2B



C2C چیست؟ 
C مخفف Customer به معنای مشتری می باشد. 

اگــــر یک شخصی که خــــودش مشــــتری یک مــــحصول اســــت آن 

مـــحصولی که خـــریده را بـــه مشـــتری دیگری بـــفروشـــد می گـــویند 

فروش C2C اتفاق افتاده است. 

C2C بیشتر برای فروش اجناس دسته دوم کاربرد دارد. 

دو پــــــلتفرم دیوار و شیپور بــــــزرگــــــترین مــــــصادیق C2C در ایران 

هسـتند که شـما خـودت مشـتری مـحصولی بـودی و هـمان مـحصول 

را به کسی که او هم مشتری محصول است می فروشی. 

درســت اســت که در این حــالــت ســودی نصیبت می شــود امــا این 

مــدل اصــلا شــغل بــه حــساب نمی آید که بــخواهــد محــل تحــلیلی 

برای ثروتمند شدن یک شخص باشد. 

از C2C بیشتر بــــرای فــــروش مــــحصولاتی که یک مــــصرف کننده 

دیگر آن را نمی خواهد به شخص دیگر استفاده می شود. 



B2C چیست؟ 
C که مخفف Customer یا همان مشتری بود. 

B مخفف Business به معنای کسب و کار است. 

B2C یعنی اینکه یک بیزنــس یا هــمان کسب و کار مــحصولــش را 

به مشتری یا همان مصرف کننده نهایی بفروشد. 

تـمام سـوپـرمـارکت هـا، امـلاکی هـا، نـمایشگاه داران مـاشین، لـباس 

فـروشی هـا نـمونـه هـایی از B2C هسـتند که درآمـدی مـتوسـط رو بـه 

بــــالا دارنــــد بســــته بــــه ســــرمــــایه اولیه ای که داشــــته انــــد و اینکه 

بیزنــسشان را کجا دایر نــموده انــد و ســایر شــاخــصه هــایی که در 

B2C باید رعایت شود. 

بـــزرگـــترین نـــمونـــه B2C در ایران دیجی کالا، تـــرب، اســـنپ پی و 

فـــروشـــگاه هـــای اینچنینی اســـت که یک ســـمت آن کسب و کاری 

قـــرار گـــرفـــته اســـت و ســـمت دیگرش مـــصرف کنندگـــان نـــهایی یا 

همان مشتری ها هستند. 



B2B چیست؟ 
گفتیم که B مخفف Business به معنای کسب و کار است. 

B2B یعنی هـر دو طـرف بیزنـس هسـتند و این هـمان تـجارت اسـت 

که دو طـرف قـرار نیست مـحصول را مـصرف کنند بلکه قـصد دارنـد 

از چرخه تولید به چرخه مصرف برسانند. 

در B2B هــر دو طــرف قــصد اصلی شــان از فــروش مــحصول ســود 

کردن اســـت و چـــون مقیاس فـــروش مـــحصولات بـــالاســـت طبیعتا 

سود اصلی فروش در این قسمت اتفاق می افتد. 

کسانی که پـول را بـه درسـتی شـناخـته انـد می فـهمند اگـر واقـعا اراده 

ثروتمند شدن دارند باید در شغل B2B قرار بگیرند. 

در حـال حـاضـر کمتر از نیم درصـد ایرانی هـا شـغل B2B دارنـد در 

حالیکه بیش از ۹۴ درصد ثروت جهان در این شغل هاست. 

هــــدف اصلی آراد بــــرنــــدینگ اینست که B2B را بین مــــردم ایران 

رواج دهد به گونه ای که معادله مشاغل را در کشور تغییر دهد.


