
شروع پول در آوردن از تجارت 

پول را چه کسی باید به تاجر بدهد؟ 

خریدار یا همان مشتری. 

تــصور کنید امــروز اولین روزیست که پــولی از راه تــجارت از طــریق 

همان مشتری به حسابتان نشسته است. 

اگـر بـه فیلم و سـریال هـا دقـت کنید یک جـاهـایی کارگـردان شـما را 

به گذشته و یک جاهایی به آینده می برد. 

اگـر شـما جـزء تـاجـران قـدیمی مـا بـاشید بـرای تـصوری که گفتیم بـاید 

بنویسیم فلان سال یا فلان ماه قبل. 

و اگـر جـزء تـاجـران تـازه وارد هسـتید که تـازه تـجارت را آغـاز نـمودید 

یا جـــزء عـــلاقـــه مـــندان بـــه تـــجارتید و هـــنوز شـــروع نکردید بـــاید 

بنویسیم فلان ماه بعد. 

چرا نگفتیم فلان سال بعد؟ 

چون انجام تجارت از روزی که شروع کنید به سال نمی کشد. 



اگـر قـرار بـود تـجارت بـه سـال می کشید هیچ کدام از مـردم در این 

راه صبر نمی کردند. 

مـردم مـا کم صـبر تـر از آن شـده انـد که بـخواهـند بـرای امـری یک 

سال صبر کنند. 

اگـر یکی دو مـاه اول جـواب گـرفـتند می مـانـند در غیر اینصورت بـای 

بای را می دهند و عطای کاری را به لقایش می بخشند. 

پــس یا یک روزی در گــذشــته این تــجارت را بــرای اولین بــار انــجام 

دادید و یا یک روزی در آینده ای نــــــزدیک این تــــــجارت را انــــــجام 

خواهید داد ان شاءالله. 

پـس فیلم زنـدگی تـان را بـه نـقطه ای بـبرید که اولین تـجارت انـجام 

شده است. 

چه حس خوشایندی را در آن لحظه تجربه می کنید؟ 

آیا این حـس رویایی بـرای کاریست که هـمان لحـظه انـجام داده اید 

یا مقدماتی دارد که شما را به آن رسانده است؟ 

یقینا مقدماتی دارد. 



چند روز یا ماه قبل 

بـرای اینکه بفهمیم شـروع مـاجـرا از کجا اسـتارت خـورد بـاید فیلم را 

به چند روز یا ماه قبل ببریم. 

روزی که بـا یک تـماس تلفنی یا پیام یا میتینگ یا هـر راه ارتـباطی 

که داریم شروع شد. 

و کسی نبود جز همان مشتری که پول داده است. 

 Lead ما به این مشتری در روز اول می گوییم لید

لید Lead چیست؟ 

لید یا هـمان سـرنـخ بـه تـمام کسانی گـفته می شـود که آغـازگـر یک 

ارتباط و مذاکره هستند. 

البته می تواند این مذاکره به پول تبدیل بشود یا نشود. 

هر کسی که به شما بگوید سلام یک لید است. 



دسته بندی لیدها 

لیدها چهار دسته اند: 

۱. لیدهای تجاری مستقیم پولساز 

۲. لیدهای تجاری غیر مستقیم پولساز 

۳. لیدهای غیرتجاری پولساز 

۴. لیدهای غیرتجاری غیر پولساز 

بــرای اینکه بــتوانید بهــتر لیدهــا را درک کنید ابــتدا ببینید کسی که 

بین شـما و او سـلام و علیکی شکل گـرفـته اسـت بـا مـوضـوع تـجارت 

بـوده اسـت یا غیر آن که اگـر بـا مـوضـوع تـجارت بـود جـز حـالـت ۱ و ۲ 

می شود و حتما هم پولساز است. 

نمی شود یک لید، تجاری باشد و پولساز نباشد. 

حـالـت دوم اینست که آن لید تـجاری نیست یعنی صـحبت بـر سـر 

پــــول و تــــجارت و اینها نیست و بــــه هــــر دلیلی صــــحبت دیگری را 

مطرح می کند. 



بــرای درک بهــتر این مــوضــوع مــثالی می زنــم که از تــجارت بــه دور 

است اما به فهم بهترتان کمک می کند. 

یک بــوتیک دار را تــصور کنید که در مــغازه اش نشســته و کسی از 

در وارد می شـــود و می گـــوید ســـلام، ببخشید دســـتشویی در این 

پاساژ هست؟ 

آیا موضوع صحبت این فرد مربوط به لباس و بوتیک بود؟ 

خیر یک موضوع کاملا غیر مرتبط بود. 

آیا می شد از این فرد پولی گرفت؟ 

خیر چون اون دنبال رفتن به دستشویی است. 

پس این می شود یک لید غیر تجاری غیر پولساز. 

پس دوباره مرور می کنیم. 

اگــر مــوضــوع صــحبت تــجاری بــاشــد بــاید در حــالــت ۱ و ۲ دنــبالــش 

باشیم و اگر غیر تجاری باشد در حالت ۳ و ۴. 

اگــر غیرتــجاری بــاشــد و پــولی هــم در آن نــباشــد می شــود ۴ و اگــر 

پولی در آن باشد می شود ۳. 



سیگنال Signal چیست؟ 

در ۴ دسـته بـندی لیدهـا از نـظر اقـتصادی فـقط یک حـالـت اسـت 

که بی ارزش اسـت و آن هـم حـالـت چـهارم اسـت که لید نـه تـجاری 

است و نه پولساز است. 

سه حالت دیگر را می شود به پول تبدیل کرد. 

به آن سه حالت سیگنال گفته می شود. 

پس سیگنال ها عبارتند از: 

۱. تجاری مستقیم پولساز 

۲. تجاری غیرمستقیم پولساز 

۳. غیرتجاری پولساز 

چـرا غیرتـجاری هـای پـولـساز را بـه دو حـالـت مسـتقیم و غیرمسـتقیم 

تقسیم نکردیم؟ 

چـــون ذاتـــا غیر تـــجاری اســـت پـــس مســـتقیم نمی شـــود و حـــتما 

غیرمستقیم است و مستقیم یعنی به صورت مستقیم پول است. 



فیک Fake و ریل Real چیست؟ 

در تــجارت دو اصــطلاح داریم یکی بــه نــام فیِک و دیگری بــه نــام 

ریل که ری یلِ خوانده می شود. 

فیک یعنی غیر واقعی و بی ارزش. 

ریل یعنی واقعی و ارزشمند. 

به دسته بندی لید و سیگنال دوباره با دقت نگاه کنید.  

اگـــر از شـــما بـــپرسیم کدام دســـته از لیدهـــا فیک هســـتند یا کدام 

دسته از سیگنال ها فیک هستند چه می گویید؟ 

 .

 .

 .

 .

 .

 .



سیگنال فیک نداریم. 

آفرین درست گفتید. 

در لیدهــا فــقط دســته چــهارم فیک بــودنــد و ســه دســته دیگر که 

همان سیگنال ها بودند کاملا ریل بودند. 

یعنی در حقیقت ما هیچ سیگنال فیکی نداریم. 

الــبته اینگونــه نیست که هــمه سیگنال هــا بــه یک انــدازه پــولــساز 

باشند و طبیعتا بینشان فرق هست. 

این هــنر یک تــاجــر اســت که بــتوانــد سیگنال هــا را بــه پــول تــبدیل 

کند و تــمام آمــوزش هــای مــدرســه تــجارت، پــادکست هــای تــجاری، 

میتینگ هـای شـبانـه آراد و اخـبار سـایت تـلاش می کنند تـا قـدرت 

شـما را در مـذاکره تـجاری و شـناخـت لید و سیگنال هـا ارتـقا دهـند 

و بـا پـرومـوشنی که بـرایتان ایجاد می کنند پـله پـله شـما را بـه سـمت 

ثروت بیشتر هدایت نمایند. 

مشکلی که برخی تازه واردها دارند اینست که: 



ضعف در مذاکره 

وقتی در مذاکره ضعیف باشی سیگنال ها به تو پول نمی دهند. 

اینجا دو راه داری: 

۱. بپذیری ضعیف بودی و خودت را قوی کنی. 

۲. مشکل را به گردن سیگنال بیندازی و بگویی فیک بود. 

اگـــر راه اول را در پیش بگیری طبیعتا نـــقطه ضـــعفت را بـــه کمک 

آمـوزش هـای مـدیران ارشـد و بـنگاه تـجاری ات شـناسـایی نـموده و 

اصلاح می کنی و ثروتت روز افزون می شود. 

اگـــــر راه دوم را در پیش بگیری هیچ اتـــــفاقی بـــــرایت نمی افـــــتد و 

همین سیگنال که تـــــو آن را فیک خـــــوانـــــدی می رود و از تـــــاجـــــر 

دیگری محصول مورد نیازش را خریداری می کند. 

تـنها گـروه انـدکی از لیدهـا طـبق آنـچه گفتیم فیک هسـتند امـا تـمام 

سیگنال هــا ریل و واقعی انــد و این هــنر تــوســت که بــتوانی آنــها را 

پول کنی و در کنارشان تجارتت را جلو ببری. 



سیگنال تجاری مستقیم پولساز 

اگــر یک سیگنال در هــمان مــذاکره اول خــواهــان مــحصول بــاشــد 

پـــس طبیعتا تـــجاریست و چـــون خـــودش می خـــواهـــد مـــحصول را 

بخــرد مســتقیم اســت و شــخص دیگری در میان نیست و پــولــساز 

هم هست. 

بـه این دسـته از سیگنال هـا که سـاده تـرین سیگنال هـا بـرای پـول 

شدن هستند می گوییم سیگنال تجاری مستقیم پولساز. 

الـبته اشـتباه نکنید که این دسـته از سیگنال هـا پـر سـودتـرین هـم 

باشند بلکه گفتیم راحت ترین و ساده ترین هستند. 

دو دسـته دیگر از سیگنال هـا می تـوانـند در شـرایط مختلفی از این 

دســته هــم ســودآورتــر بــاشــند امــا نیازمــند هــنر و تخصصی بیشتر 

اســت تــا بــتوانید از دو گــروهی که در ادامــه می گــوییم بــه پــول و 

ثـروت بیشتری دسـت یابید پـس لـطفا تـا انـتهای این مـقالـه بـا دقـت 

ما را همراهی نمایید. 



تجاری غیرمستقیم پولساز 

سیگنالیست که تــجاری اســت پــس مــوضــوع بــر ســر غیر تــجارت و 

اقتصاد نیست. 

امـا غیرمسـتقیم اسـت یعنی بـرای خـودش نمی خـواهـد بخـرد بلکه 

می خــواهــد بــه صــورت غیرمســتقیم بــرای شــما بــازاریابی کند و یا 

حتی می تــوانــد مشــتریان بیشتری بــه ســمت شــما بیاورد و در این 

میان پورسانتش را بگیرد. 

بهــترین گــروهی که می تــوانیم در آراد بــرنــدینگ از این سیگنالــها 

مـثال بـزنیم نـمایندگـان خـارجی آراد بـرنـدینگ در کشورهـای مـختلف 

جـهان هسـتند که بـر روی فـروش مـحصولات تـاجـران آرادی فـعالیت 

می کنند تا صادراتشان را رونق ببخشند. 

پـــس هـــر کسی که دیدید می تـــوانید آن را فـــعال کنید تـــا تـــجارت 

شـــما را رونـــق بخشـــد را یک سیگنال تـــجاری غیرمســـتقیم و الـــبته 

پولساز ببینید که جزییات این گروه در این مقاله نگنجد. 



غیر تجاری پولساز 

سیگنال غیرتـجاری پـولـساز سیگنالیست که در نـگاه اول می بینید 

هیچ ربطی به تجارت ندارد. 

اگــــر بــــخواهیم مــــثال واضــــحش را بــــزنیم می تــــوانیم بــــه ســــفرای 

کشورهای خارجی اشاره کنیم. 

سفیر یک کشور در نگاه اول تجاری نیست. 

یا نماینده مجلس تجاری نیست. 

مســــئولین غیر تــــجاری زیادی را در آراد دیده اید که وقتی نــــابــــلد 

تـجارت بـاشید بـا خـودتـان می گـویید فـلان مسـئول فـرهنگی کشور 

چه ربطی به تجارت دارد؟ 

امـــــا وقتی کاربـــــلد می شـــــوید می فهمید که اینها سیگنال هـــــای 

غیرتجاری اما پولساز هستند. 

تاجر دنبال چیست؟ 

پول و ثروت بیشتر. 



پـس هـر کسی بـه هـر راه مشـروع و قـانـونی و خـداپـسندانـه ای بـتوانـد 

یکش را دو کند عشق است. 

برای درک بهتر مثالی می زنم. 

فلان آشنا، مسئول اداره آموزش و پرورش است. 

آیا این شخص که مسئول آموزش و پروش است تجاری است؟ 

خیر. 

امــا اداره آمــوزش و پــرورش هــر ســال بــرای نیازهــای کادر آمــوزشی 

شهرش وسایلی را می خرد و در اختیارشان قرار می دهد. 

شــما هــم تــاجــر یکی از هــمان مــحصولاتی هســتید که اداره بــه آن 

نیاز دارد. 

با آن مسئول می بندید و با او تجارت می کند. 

پس همان فامیل شد یک سیگنال غیرتجاری پولساز. 

در این میان مـحصولی هـم هسـت که شـما آن را نـدارید امـا تـاجـران 

دیگری هســتند که می تــوانــند هــمه نیازهــای اداره را تــامین کنند 

پس می توانید به مسئول اداره بگویید همه محصولاتت با من. 



در حقیقت آن آشـنا یک سیگنال غیرتـجاری پـولـساز بـود و شـما هـم 

در آن حــــالتی که از ســــایر تــــاجــــران اســــتفاده کردید و تــــجارت راه 

انــــداختید از شیوه سیگنال هــــای تــــجاری غیرمســــتقیم پــــولــــساز 

استفاده کردید و سود زیادی هم به دست آوردید. 

و چـه بـسا این سـودهـا چـندین بـرابـر سـود تـجارت مسـتقیم پـولـساز 

بـاشـد امـا چـون نیاز بـه هـوش بـالاتـری دارد اکثر تـاجـران قـدیمی از 

پـس آن بـر می آیند و تـاجـران تـازه وارد ذهـنشان بـه این حـالـت هـا 

نمی رســد هــرچــند مــا سعی می کنیم بــا نــوشــتن مــقالات مــتعدد 

ذهن ها را بازتر کنیم. 

یقین بـــدانید هـــر چـــه در تـــجارت جـــلوتـــر می روید ایده هـــایی بـــه 

ذهــنتان می رســد که بــاورتــان نمی شــود از چــه راه هــای ســاده ای 

می توان به درآمدهای چند صد میلیونی و چند میلیاردی رسید. 

نکته مـــهم اینجاســـت که ذهـــن فقیر گـــذشـــته را پـــاک کنیم و بـــا 

ذهنی ثــروتــمند بــه این جــهان هســتی نــگاهی دوبــاره بیندازیم بــه 

قول شاعر: چشم ها را باید شست جور دیگری باید دید.


