
ریشه مخالفت اطرافیان 

زمــانی که بــه اطــرافیانــت بــگویی می خــواهــم تــاجــر شــوم بــه نــدرت 

پیش می آید که شـــــما را تـــــشویق کنند که اگـــــر چنین اطـــــرافیانی 

دارید ابــتدا حــمد و ســپاس خــدا را بــه جــای آورید و دو رکعت نــماز 

شکر بــــخوانید که چنین ســــرمــــایه هــــای عظیمی را خــــداونــــد در 

کنارتان قرار داده است. 

امــا آنــچه واقعیت اســت اینکه بــا تمسخــر و طــعنه هــایی مــواجــه 

خواهید شد. 

ابــتدا می خــواهیم آسیب شــناسی کنیم یعنی بــررسی کنیم ببینیم 

ریشه این مسخره کردن ها از کجاست؟ 

برای درک بهتر این موضوع ابتدا به یک سوال جواب دهیم. 

آیا تــــجارت را مــــورد طــــعنه و ســــرزنــــش قــــرار داده و آن را شغلی 

مسخـره می دانـند و یا اینکه نـه بـرعکس تـجارت را بسیار بـاکلاس 

و سطح بالا می دانند و دلیل تمسخرشان موضوع دیگریست؟ 



آسیب شناسی مسخره کردن ها 

می بینی که پــاســخ ســوال قــبل حــالــت دوم اســت یعنی تــجارت را 

بسیار سـطح بـالا می دانـند و چـون شـما را در قـواره و حـد و انـدازه 

آن نمی بینند شروع به تمسخر می کنند. 

اینجا باید آسیب شناسی کنیم. 

یعنی ببینیم مسخره کنندگان چند دسته اند و چه دلایلی دارند؟ 

وقتی به این موضوع دقیق شوید آنها را دو دسته می بینید. 

۱. دسته ای که واقعا خیر شما را می خواهند. 

۲. دسـته ای که از روی حـسادت و عـقده هـای درونی دیگر شـما را 

مانع می شوند. 

نحوه برخورد با هر کدام از اینها متفاوت است. 

شـما در وهـله اول چـون دیدگـاه مثبتی بـه اطـرافیان خـود دارید اکثر 

آنــها را در دســته اول می بینید یعنی گــمان می کنید که خیرتــان را 

می خواهند از اینرو شما را مورد تمسخر و طعنه قرار می دهند. 



امـــــا زمـــــانی که کمی عمیقتر بـــــه مـــــوضـــــوع نـــــگاه کنید می بینید 

اکثرشــان در درون خــود نــوعی حــقارت و حــسادت هــمراه بــا عــقده 

نسـبت بـه شـما دارنـد و می تـرسـند از اینکه شـما پیشرفـت کنید و 

از آنها جلو بزنید. 

توصیه می کنم در اولین قدم به آنها بگویید: 

گیرم که از ورود مـن بـه تـجارت نـاراحـت و نـگرانید و خیرخـواه مـن 

هستید پس چرا از شیوه تمسخر و طعنه استفاده می کنید؟ 

آیا خیرخواهی با مسخره کردن در یک جهت است؟ 

کجا دیده اید یک انــسان بــا مسخــره شــدن حتی در مسیر درســت 

قدم بردارد؟ 

بـر فـرض که شـما ورود مـن بـه تـجارت را غـلط و عـدم ورود بـه آن را 

درسـت می دانید آیا رواسـت که اینگونـه مـرا مـورد هجـمه و تـوهین 

و تحقیر قرار دهید؟ 

آیا این روش بــرخــورد شــما بــا مــن بــرای اینکه بــه راه غلطی نــروم 

درست است؟ 



اگـر واقـعا خیرخـواه شـما بـاشـند نصیحت تـان را می پـذیرنـد و دسـت 

از تحقیر و تــــوهین و تمسخــــر بــــر می دارنــــد و مــــثل یک انــــسان 

باشخصیت با شما صحبت می کنند که وارد تجارت نشوید. 

امــا همینکه دیدید بــعد از این تــوصیه هــای اخــلاقی تــان بــاز هــم 

دســــــت از تــــــوهین و تمسخــــــر بــــــر نمی دارنــــــد یقین کنید اینها 

خیرخواهتان نیستند هر چند از نزدیکترین اطرافیانتان باشند. 

و تـوصیه می کنیم نـشنوید سـخن کسی را که شـرتـان را می خـواهـد 

چـرا که بـه ظـاهـر بـه شـما نمی گـوید بـدی ات را می خـواهـم و طـوری 

جـلوه می دهـد که خیرخـواه شـماسـت و در حقیقت بـه شـما ضـربـه 

می زنــد تــا جــایی که حتی قــسم می خــورد که مــن چــون خیرت را 

می خـواهـم اینگونـه مسخـره ات می کنم تـا سـمت تـجارت نـروی امـا 

شما بدان که دروغ می گوید و در درونش پر است از حس کینه. 

امــا اگــر خیرخــواهی اش بــرایت ثــابــت شــد بــاید دلایلش را مــورد 

بـررسی قـرار دهی و نسـبت بـه هـر کدام از آنـها راه چـاره ای داشـته 

باشی که منطبق با عقل و دلیل و برهان باشد. 



دلایل مخالفت اطرافیان 

عــمومــا اطــرافیان خیرخــواه شــما ۳ دلیل بــرای اینکه وارد تــجارت 

نشوید دارند. 

۱. پیش از آشـنایی بـا تـجارت و آراد در مسیرهـایی هـمچون بـورس، 

رمــز ارز، دوره فــروش هــا، شــرکت هــای ســرمــایه گــذاری و غیره و 

غیره پـول هـایتان را بـه بـاد داده اید و زنـدگی اطـرافیان خـود را زهـر 

هــلاهــل کرده اید از اینرو این بــار هــم نــگرانــند که بــاز آش هــمان 

است و کاسه همان. 

۲. در گــذشــته زنــدگی تــان چــند بــاری پیش آمــده که وارد کاری و 

شغلی شــده اید و گفتید مــن این بــار ثــروتــمند می شــوم و مــدت 

زمـانی گـذشـت و چـون در ذات آن کار هیچ اثـری از ثـروتـمندی نـبود 

رهـــایش کردید حـــالا هـــم که می گـــویید می خـــواهـــم بـــا تـــجارت 

ثـروتـمند شـوم بـه اصـطلاح عـامیانـه دیگر حـنایتان رنگی نـدارد و در 

نظر اطرافیان چوپان دروغگو شده اید. 



۳. اطـرافیان شـما تـصوراتی دربـاره تـجارت دارنـد و شـناختی هـم از 

شـما دارنـد که وقتی آن تـصورات را بـا این شـناخـت از شـما کنار هـم 

می گذارند به این نتیجه می رسند که تجارت کار تو نیست. 

بـه طـور مـثال تـصورشـان اینست که در تـجارت بـاید گـرگ بـاشی و 

شـما را بـره ای سـاده می پـندارنـد از اینرو می گـویند تـو نمی تـوانی 

تجارت کنی تجارت گرگ می خواهد. 

یا تـــصورشـــان اینست که تـــجارت مـــافیاســـت و تـــو چـــون در بـــدنـــه 

مافیایی نیستی نمی توانی تاجر شوی. 

یا بـر این عقیده انـد که تـجارت سـرمـایه زیاد می خـواهـد و تـو هـم 

که سرمایه زیاد نداری پس تجارت را بیخیال شو. 

یا بـر این عقیده انـد که آمـریکا ایران را طـوری تحـریم کرده که حتی 

نـخودی از کشور خـارج نمی شـود و تـو کجا می تـوانی بـا این تحـریم 

آمریکا مقابله کنی پس تاجر نمی شوی. 

و هـزاران دلیل می تـوانمـ بیاورم از این اخـتلافی که میان تـصورشاـن 

از تجارت با شناخت از شما وجود دارد و دلیل مخالفتشان است. 



راهکار چیست؟ 

یک قـاعـده کلی بـرایتان بـازگـو می کنم که در هـر مـوضـوعی کاربـرد 

دارد چه در اقتصاد و چه در غیر آن. 

هـمه انـسان هـا و مجـموعـه هـا خـودشـان بـر درسـت یا غـلط بـودن 

خودشان آگاهند و می دانند در پشت پرده راستگو هستند یا نه؟ 

بـــــه طـــــور مـــــثال پســـــری را در نـــــظر بگیرید که می خـــــواهـــــد بـــــه 

خـواسـتگاری دخـتری بـرود که در ازدواج بـا آن دخـتر بـرایش مـنافعی 

وجود دارد. 

وجــود نــفع در ازدواج یک اصــل اســت و چیز بــدی هــم نیست امــا 

فرض کنید که این پسر خلافکار و کلاهبردار است. 

خـانـواده دخـتر بـعد از پـایان جـلسه خـواسـتگاری و مـعارفـه می گـویند 

بسیار خـب اجـازه دهید تحقیقمان را هـم بکنیم خـدمـت شـما خـبر 

می دهیم. 

به نظر شما این پسر دوست دارد تحقیق بکنند یا نکنند؟ 



دوســت دارد اگــر تحقیق می کنند یک تحقیق درســت و حــسابی، 

مفصل و جامع انجام دهند یا نهایتا یک تحقیق سرسری؟ 

آن قاعده کلی که می خواستم خدمتتان عرض کنم همین است. 

تـمام انـسان هـای صـادق و راسـتگو دوسـت دارنـد طـرف مـقابـلشان 

بـرای آنکه آنـها را بـشناسـد وقـت بـگذارد و خیلی هـم وقـت بـگذارد 

چــون می گــوید هــر چــقدر شــناخــتش از مــن بیشتر شــود عــاشــقتر 

شده و خوبی های من که در دیگران نیست آشکارتر می گردد. 

امـــا آنکه نـــاســـالـــم اســـت دوســـت نـــدارد که شـــناخـــت کاملی از او 

صـورت پـذیرد چـرا که اگـر شـناخـت بیشتر شـود کثیفی هـایش عیان 

گردیده و دستش رو می شود. 

بـه نـظر شـما رمـز ارزی هـا دوسـت دارنـد شـما بـه طـور کامـل نسـبت 

به سیستمی که از آن پول در می آورند آگاه شوید؟ 

اصـلا مـردم می دانـند این پـولی که بـا مـاین کردن بـه دسـت می آید 

چگونه حاصل شده است؟ 



بیش از ۹۹ درصـــد مـــردم نمی دانـــند و سیستم رمـــز ارز هـــم هیچ 

مسیری بـرای شـناخـت قـرار نـداده اسـت چـون خـودشـان می دانـند 

که یک کلاهبرداری حرفه ای در حال انجام است. 

آیا شــما دربــاره پــولی که از بــانک هــا می گیرید و اینکه ســودی بــه 

شما می رسد از چه راهی به دست می آید شناخت دارید؟ 

آیا دربـاره نـحوه بـدسـت آمـدن سـود حـاصـل از بـورس، اطـلاعـاتی بـه 

شما داده شده است؟ 

اصـــلا آیا اجـــازه می دهـــند شـــما وارد آن لایه هـــای پـــنهان بـــانک، 

بورس، رمز ارز و پشت پرده هایشان شوید؟ 

یا اینکه نـهایتا یک شـناخـت بسیار سـطحی بـه شـما ارائـه می کنند 

و بـا ارائـه نـمودارهـایی که اصـلا مـعلوم نیست چـگونـه بـه وجـود آمـده 

است پول های مردم را از جیبشان خارج می کنند؟ 

روی این موضوعات فکر کنید. 

انــسان پــاک و مجــموعــه ســالــم هــمواره از شــما می خــواهــد ســطح 

شناختتان را افزایش دهید و در این راه خودش کمکتان می کند. 



شناخت تنها راه نجات 

پــس دانســتیم که تــنها راه نــجات از مــخالــفت هــا و تمسخــرهــای 

اطــرافیان الــبته از نــوع خیرخــواهــشان اینست که آنــها را دعــوت بــه 

شــناخــت بیشتر و عمیقتر نــمایید و آراد هــمه گــونــه راهی بــرایتان 

قرار می دهد تا این شناخت در شما و اطرافیانتان کامل شود. 

وقتی شـناخـت پیدا کنید تـمام غـبارهـای شک از درونـتان می رود و 

با یقین در راه تجارت گام بر می دارید. 

شــاید این شــناخــت کمی زمــانــبر بــاشــد امــا تــجارتی که بــا یقین آن 

هـم دیرتـر شـروع شـود بـه مـراتـب بهـتر اسـت از تـجارتی که زود ولی 

با شک همراه باشد. 

پـس تـا می تـوانید بـر روی شـناخـت تـجارت و آراد وقـت بـگذارید که 

اگــر این کار را انــجام نــدهید یقینا روزی پشیمان خــواهید شــد که 

چـرا از تـجارت و آراد رویگردان شـدید بـدون آنکه بـه شـناختی عمیق 

نسبت به آن دست پیدا کنید. 



مسیرهای شناخت تجارت و آراد 

دو مسیر اصلی برای این شناخت وجود دارد. 

۱. شناخت مجازی بر بستر اینترنت 

۲. شناخت حضوری  

مـا بـا ایجاد دسـترسی آزاد بـدون نیاز بـه پـرداخـت هـزینه، ۴ راه بـرای 

شناخت مجازی قرار داده ایم که عبارتند از: 

الف. کانال تلگرامی نهُ دهَمُ ثروت در تجارت است به نشانی  

 T.me/aradbranding

ب. سایت اینترنتی آراد برندینگ به نشانی 

aradbranding.com 

ج. مدرسه تجارت آراد برندینگ به نشانی 

azmoon.aradbranding.com 

د. پادکست های تجاری به نشانی 

podcast.aradbranding.com 

http://T.me/aradbranding
http://aradbranding.com
http://azmoon.aradbranding.com
http://podcast.aradbranding.com


شناخت حضوری 

اگـر خـواسـتید هـم می تـوانید حـضوری بـه دفـاتـر مـا در تهـران و قـم 

تشـریف بیاورید و از ظـرفیت مجـموعـه مـا و نیز تـلاش کارمـندانـمان 

برای رشد تجارت تاجران آرادی آگاه شوید. 

و تـــرجیح مـــا اینست که حـــضوری بیایید چـــون بـــه قـــول شـــعر آن 

شاعر که می گفت: 

آنچه با دیدن کند ادراک آن 

سال ها نتوان نمودن با بیان 

آنـچه شـما از آراد در مـجازی می شـنوید فـقط شنیده هـاسـت و بـاید 

بیایید و از نـــزدیک ببینید آنـــگاه خـــودتـــان خـــواهید گـــفت که آراد 

دریچه ای جـدید بـه دنیای مـدرن گـشوده اسـت بـدون آنکه نیاز بـه 

مـهاجـرت یا خـروج از کشور بـاشـد در همین ایران عـزیزتـر از جـانـمان 

هـم می تـوانیم شـرایط بسیار رویایی بـرای زنـدگی هـایمان بـسازیم و 

بر روی همین خاک و زمین نفس بکشیم و لذت ببریم. 



همراه کردن اطرافیان در شناخت 

گفتیم که سـه حـالـت دارد که اطـرافیان خیرخـواه بـا شـما مـخالـفت 

می کنند که دو حـــالـــت از آن بـــه گـــذشـــته شـــما بـــر می گشـــت که 

سـابـقه بـدی را پیش آنـها بـه یادگـار گـذاشـتید و یک مـورد هـم مـربـوط 

بود به شناخت غلطشان درباره تجارت. 

در دو حـالـت اول هـر چـقدر شـما تـوضیح دهید که تـجارت رویایی 

اســت و این بــار بــا گــذشــته فــرق دارد چــون اعــتمادشــان را از بین 

برده اید باور نمی کنند. 

و در حـالـت سـوم هـم که مـربـوط بـه شـناخـت غـلط از تـجارت اسـت 

چـون شـما را مـتخصص این امـر نمی دانـند هـر چـه تـوضیح دهید 

که عــزیزان مــن تــجارت این چیزی نیست که شــما می پــندارید در 

دلــــشان یا بــــه زبــــانــــشان می گــــویند حــــالا مــــا نمی دانیم تــــجارت 

چیست و تو می دانی؟!!! یعنی تو هم نمی دانی. 

پس فقط یک راه می ماند. 



آن هــــم اینکه بــــه جــــای اینکه شــــما خــــودتــــان را خســــته کنید تــــا 

بـخواهید بـاورهـایشان را تغییر دهید از آنـها هـم بـخواهید پـا بـه پـای 

شما در این شناخت کنارتان باشند. 

در کانال تلگرامی ما عضو شوند. 

اخـبار سـایت مـا را هـر روز کنار هـم رصـد کنید و ببینید چـه کسانی 

که از قــضا بــه مــراتــب از شــما ضعیفترنــد امــروز در حــال تــجارت 

کردن هستند. 

مــدرســه تــجارت را بــا دقــت و کنار هــم خــانــوادگی تــماشــا کنید تــا 

شناخت بهتری از تجارت پیدا کنید. 

پــادکست هــای تــجاری را در حین رانــندگی یا زمــان هــای خــالی بــا 

یکدیگر گوش دهید. 

و یک زمــــان آزاد پیدا کنید تــــا بــــه اتــــفاق آن عــــزیز یا عــــزیزانی که 

برایتان مهم هستند به صورت حضوری به دفاتر ما بیایید. 

طبیعتا هـر چـه شـناخـت جـمعی تـر بـاشـد یقین شـما دربـاره تـجارت و 

آراد بیشتر و آینده تجاری تان تضمین شده تر خواهد بود.


