
در تجارت باید مذاکره کرد. 

اگـر یادتـان بـاشـد گفتیم که مـا در خـرید و فـروش سـه نـوع داریم که 

عبارت بودند از: 

C2C که بـه مـعنای خـرید و فـروش بین مشـتری بـا مشـتری بـود و 

در مصداق آن به دیوار و شیپور اشاره کردیم. 

B2C که بـه مـعنای خـرید و فـروش بین یک بیزنـس بـا مشـتری بـود 

که در مصداق آن به دیجی کالا و ترب و ایمالز اشاره نمودیم. 

B2B که بـــه مـــعنای خـــرید و فـــروش بین یک بیزنـــس بـــا بیزنـــس 

دیگر است. 

در هــر خــرید و فــروشی طبیعتا یک صحبتی و گــفتگویی رد و بــدل 

می شود و بی حرف نمی شود خرید و فروش کرد. 

امــا در B2B از آنــجا که حجــم خــرید و فــروش بــالاســت و دو طــرف 

بـــرای ســـود بـــردن از آن مـــحصول پـــای این مـــعامـــله نشســـته انـــد 

مذاکرات بسیار جدی تر است. 



 B2B نشست تجاری
در آراد شـما زیاد این اصـطلاح را می شـنوید که می گـوییم در فـلان 

مکان نشست تجاری B2B داریم. 

منظور از نشست تجاری B2B چیست؟ 

زمــانی که دو بیزنــس یعنی دو تــاجــر قــرار بــاشــد جــایی بنشینند و 

دربـاره مـحصولـشان بـا هـم مـذاکره و گـفتگو نـمایند بـه این حـالـت 

می گویند یک نشست تجاری B2B در جریان است. 

بــرپــایی این نشســت هــای تــجاری نیازمــند پیش نیازهــا و همچنین 

مـقدمـات و تشـریفاتی اسـت که خـارج از آراد بـه سختی مهیا شـده 

و زمـانی هـم که بـرگـزار می شـود هـزینه هـای زیادی را بـرای تـاجـران 

در بــر می گیرد و دقیقا بــه دلیل همین هــزینه هــای بــالاســت که 

مــردم عــادی نمی تــوانــند حتی بــه تــجارت فکر کنند چــه بــرســد بــه 

اینکه بـخواهـند در آن ورود نـمایند امـا در آراد بـه دلیل رسـالتی که 

داریم و نیز سود ۱۰ درصدمان این نشست ها را هر روز داریم. 



نشست های سه جانبه تجاری 

برای برگزاری یک نشست تجاری حداقل این موارد نیاز است. 

۱. مشتری یا تامین کننده ای که در نشست حاضر باشد. 

۲. تاجری که در نشست حاضر باشد. 

۳. دفتر رسمی، شیک و زیبا و در خور شأن تجارت 

۴. پذیرایی و تشریفات 

اگــر مشــتری، خــارجی بــاشــد بــرای ورودش بــه کشور نیاز اســت تــا  

دعـوتـنامـه رسمی از طـرف وزارت امـور خـارجـه بـرایش ارسـال شـده و 

کارهــای ویزا و پــروازش و نیز تــرانــسفر فــرودگــاهی و بین شهــری و 

همچنین اسکان او در هـــتل و بـــردنـــش بـــه تـــفریح خـــارج از زمـــان 

نشست تجاری هم به برنامه اضافه گردد. 

در کنار هــمه اینها بــاید یک فــرد مســلط بــه زبــان و نیز مســلط بــه 

تــجارت در کنارش بــاشــد تــا هــم بــتوانــد حــرف هــایش را بــه راحتی 

منتقل نماید و هم احساس آرامش و راحتی داشته باشد. 



هــمه این مــوارد را وقتی کنار هــم می گــذاریم می بینیم که انــجام 

آن برای مردم عادی به نوعی غیرممکن است. 

شـما بـه عـنوان یک فـرد عـادی اصـلا نمی تـوانید از طـریق وزارتـخانـه 

درخواست ورود یک خارجی به کشور را بدهید. 

وزارت امـور خـارجـه از شـما می پـرسـد چـه کسی هسـتید که قـصد 

دارید یک خارجی را وارد کشور نمایید؟ 

چـه سـابـقه و رزومـه ای دارید که مـعلوم شـود واقـعا قـصد سـویی از 

ورود این خارجی به ایران ندارید؟ 

در همین مرحله قفل می شوید. 

امـــا زمـــانی که بـــا آراد بـــرنـــدینگ همکاری می کنید مـــا خـــودمـــان 

خارجی ها را به ایران می آوریم. 

ترانسفر فرودگاهی و بین شهری اش با خودمان است. 

اقامت هتل و هزینه های غذا و اسکانش با ماست. 

در زمــان هــایی که نشســت تــجاری نــدارد خــارجی هــا را بــه تــفریح 

بـرده و شهـرهـای مـختلف ایران را بـه او نـشان می دهیم تـا خـاطـره 



خــوبی از ایران در ذهــنش بــمانــد و هــمه آن تــرس و واهــمه ای که 

بلوک غرب در ذهنش ایجاد کرده اند را از بین ببریم. 

تـــنها کاری که شـــما بـــه عـــنوان یک تـــاجـــر آرادی بـــاید انـــجام دهید 

اینست که شیک و مجـلسی و مـرتـب بـا نـمونـه مـحصولی که دارید 

یا کاتــالــوگ و مــواردی که مــوجــب جــلب اعــتماد نــماینده یا تــاجــر 

خارجی می شود خودتان را به این نشست برسانید. 

این نشست سه جانبه است که یک سمتش شما هستید. 

ســــمت دیگرش مشــــتری یا تــــامین کننده که در آراد عــــمومــــا مــــا 

مشتریان خارجی را به این نشست های تجاری دعوت می کنیم. 

و ضــلع ســوم این نشســت هــم مــنتور صــادراتی مــا که در واقــع بــه 

عـنوان یک مـذاکره کننده بین المللی رونـد این تـجارت میان شـما و 

آن خـارجی را مـدیریت و رهـبری می کند تـا بـه سـمت عـقد مـعامـله 

پیش برود. 

و اگـر نـخواهید از ظـرفیت نشسـت تـجاری آراد بـرنـدینگ بهـره مـند 

شوید آراد را حذف می کنید و می شود نشست تجاری دو جانبه.


